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Chiffre d'affaires 2012 en croissance de +6% à 16,3 Meuros 

Harvest, l'éditeur leader sur le marché des logiciels de simulation patrimoniale et fiscale, 
annonce un chiffre d’affaires annuel en progression de +6,1% à 16,3 M€. 
 

Chiffre d'affaires (€) 2012 2011 Evolution 

1er trimestre  3 800 559 3 594 748 + 5,7% 

2ème trimestre 4 228 700 4 137 497 +2,2% 

3ème trimestre 3 680 226 3 331 086 +10,5% 

4ème trimestre 4 607 024 4 322 842 +6,6% 

Annuel 16 316 510 15 386 172 +6,1% 

 

Sur la lancée d'un très bon 3ème trimestre, la société a poursuivi sa progression au 4ème trimestre, 
avec un chiffre d'affaires de 4,6 M€, en croissance de 6,6%.  

 

Ventilation du CA (€) 2012 % du CA 2011 Evolution 

Licences nouvelles 2 678 685 16,4 % 2 536 449 +5,6 % 

Maintenance 8 790 870 53,9 % 8 350 202 +5,3 % 

SaaS (*) 2 983 720 18,3 % 2 779 346 +7,4 % 

Prestations forfait 1 053 706 6,4 % 1 108 060 -4,9 % 

Formation 809 529 5,0 % 612 114 +32,3 % 

Total  16 316 510 100,0% 15 386 172 +6,1 % 

 

Les revenus de licences nouvelles enregistrent une bonne progression de +5,6% à 2,68 M€. 

Les OAV (Outils d’Aide à la Vente : gammes Quantix et Declic) tirent une bonne partie de cette 
croissance, ainsi que la gamme ClickImpôts, qui profite des incertitudes liées aux nombreuses 
réformes fiscales à l'œuvre cette année. 

Les revenus de maintenance progressent régulièrement, de +5,3% à 8,79 M€. Représentant 
près de 54% du chiffre d’affaires, ils sont les plus gros contributeurs en volume à la 
croissance, avec 440 K€ de revenus nouveaux. 

Le SaaS poursuit également sa forte croissance, avec une hausse de 7,4% à 2,98 M€ et des 
revenus additionnels de 205 K€, ces chiffres n’intégrant pas pleinement les conquêtes 
commerciales de l’année, dont la contribution aux recettes devrait s’accroitre sur le prochain 
exercice. 

La très forte récurrence du chiffre d'affaires se confirme d'année en année, avec une 
contribution des revenus de maintenance et de SaaS dépassant les  72% du chiffre d'affaires 
global. 

Les prestations au forfait s'inscrivent en légère baisse de -4,9% à 1,05 M€.  

Enfin,  l’activité de formation confirme quant à elle sa bonne performance de l’année, avec une 
croissance de +32% à 809 K€. 

 Paris, le 12 février 2013  
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Poursuite de l'intégration d'Issos   
Harvest a annoncé, le 15 novembre dernier, l'acquisition de la société Issos, l'un de ses 
principaux concurrents sur le marché des OAV équipant les réseaux commerciaux dans la banque 
et l'assurance. 

Issos exploite essentiellement deux gammes de produits, à peu près équivalentes en termes de 
chiffre d'affaires : 

- Convergence : gamme d'outils de simulation pour l'aide à la vente de produits financiers et 
d'épargne, complémentaire des gammes Quantix et Declic commercialisées par Harvest ; 

- Perspective : solution de pilotage des offres de crédit, intégrant toute la chaîne de traitement 
depuis la simulation commerciale jusqu’au processus d’instruction du prêt, créneau sur lequel 
Harvest n’était pas présent à ce jour. 

La société, acquise mi-novembre, n'ayant été dans le périmètre du groupe que pendant 1,5 mois 
sur l'exercice 2012, Harvest ne publiera pas de chiffres consolidés pour 2012.  

Des comptes consolidés pro forma sur 12 mois, non audités, seront néanmoins établis pour 2012, 
afin d'avoir une base de comparaison lors de la présentation des comptes semestriels et annuels 
2013 du groupe. 

Sur l'ensemble de l'année 2012, le chiffre d'affaires d'Issos s'est inscrit légèrement au-dessus de 
4 M€, en net retrait par rapport à 2011 (5,2 M€).  

Ce recul était attendu, car l'exercice 2011 avait vu la conclusion de commandes exceptionnelles 
sur la gamme Perspective, cette dernière ayant en outre souffert d'une conjoncture très morose 
en 2012 sur le marché des crédits bancaires. Il est cependant plus prononcé que prévu, en raison 
notamment d'un second semestre perturbé par les négociations liées à la cession de la société au 
groupe Harvest. 

Le chiffre d'affaires du groupe, pro forma pour l'année 2012, s'élève donc à 20,3 M€. 

Perspectives 
Pour l’exercice 2012, la société tiendra ses objectifs affichés en début d'année d'une amélioration 
de sa marge d’exploitation visant à la rapprocher de la ligne des 20%. 

La société reste confiante pour l'année à venir, qui sera pour une bonne partie consacrée à la 
mise en œuvre des synergies avec sa nouvelle filiale Issos, rebaptisée Harvest Sophia. 

Agenda financier 
27 février 2013 Résultats annuels 2012 
16 avril 2013  Chiffres d'affaires du 1er trimestre 2013 
25 juillet 2013 Chiffre d'affaires du 1er semestre 2013 
12 septembre 2013 Résultats du 1er semestre 2013 

A propos d’Harvest 
HARVEST est un éditeur de logiciels spécialisé sur les métiers du conseil patrimonial, présent auprès de tous les acteurs 
du secteur : réseaux bancaires, compagnies d’assurance, sociétés de gestion, banques privées, conseillers indépendants 
en gestion de patrimoine, experts comptables, etc. 

Fort de 20 ans d’expérience, HARVEST a su acquérir la confiance d’une clientèle prestigieuse, comportant les plus grands 
noms de la banque et de l’assurance. Son produit phare, le logiciel BIG, constitue une référence incontournable des 
métiers de la gestion de patrimoine. 

La société affiche depuis plusieurs années une croissance solide et rentable. En 2012, Harvest a réalisé un chiffre 
d’affaires de 16,3 millions d’euros, avec un effectif de 140 collaborateurs.  

Harvest est cotée depuis le 23 juin 2005 sur Alternext d'Euronext Paris- ISIN : FR0010207795 - Mnémo : ALHVS 

L'action Harvest est éligible aux FCPI. 
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Contacts investisseurs 
Harvest - Jean-Michel DUPIOT - 01 53 30 28 00 - contactinvest@harvest.fr 
Euroland Corporate – Julia BRIDGER - 01 44 70 20 84 - jbridger@elcorp.com 

Contacts presse 
Calyptus – Mathieu CALLEUX - 01 53 65 68 68 - mathieu.calleux@calyptus.net 

Plus d'informations sur www.harvest.fr 


	Poursuite de l'intégration d'Issos
	Perspectives
	Agenda financier
	A propos d’Harvest
	Contacts investisseurs
	Contacts presse
	Plus d'informations sur www.harvest.fr

