
 

 

 

 
Communiqué du 14 mai 2014  

 
Chiffre d’affaires 2013/2014 en croissance de 9% 

Hausse de 28% de l’activité Promotion  
Backlog maintenu à un niveau élevé de 56 M€  

 

La dynamique européenne s’accélère 
 

Excellente performance de l’activité Promotion dans un marché en repli 
 
Le chiffre d’affaires annuel 2013/14 (1

er
 avril 2013 au 31 mars 2014) s’inscrit à 54,5 M€ en hausse de 8,8% avec un 

4
ème

 trimestre très soutenu qui croît de 24,4% par rapport à l’an dernier. Ce niveau de performance permet au 
Groupe CAPELLI de confirmer une rentabilité de bon niveau sur l’ensemble de l’exercice. 
 
L’activité Promotion affiche une croissance particulièrement forte à 41,2 M€ en progression de 28,1% sur l’exercice. 
Sur le 4

ème
 trimestre, cette croissance s’inscrit à +42,7% par rapport à la même période de l’an dernier.  

Cette performance réalisée pour majeure partie en France confirme la pertinence du positionnement du Groupe 
CAPELLI et sa capacité à maintenir une bonne dynamique dans un contexte immobilier français difficile en se créant 
de nouvelles opportunités de croissance.  
 
Cette dynamique s’illustre également par la création des entités européennes CAPELLI Suisse et Luxembourg, qui 
permettent d’élargir le champ d’actions du Groupe et seront nettement contributives au chiffre d’affaires dans les 
mois qui viennent.  
 
En Suisse, le Groupe a généré son premier chiffre d’affaires au 4

ème
 trimestre avec un chantier en cours près de 

Genève et un deuxième programme plus important qui sera lancé au cours de l’exercice 2014/2015. 
 
Au Luxembourg, après avoir lancé un premier programme immobilier tout près de la frontière (Terville - 57) 
représentant un chiffre d’affaires à réaliser de 16,0 M€, le Groupe élabore plusieurs programmes avec une ouverture 
prévue sur le 1

er
 semestre 2014/2015. 

 
L’activité Marchand de Biens, qui consiste à réhabiliter des immeubles anciens ou récents en appartements, génère 
également ses premiers résultats avec un chiffre d’affaires qui atteint 1,6 M€ sur l’exercice.  
  
Le backlog arrêté au 12 mai 2014 affiche un niveau toujours élevé et atteint 55,7 M€, dont 40,7 M€ pour l’activité 
Promotion soit une hausse de 2,1 M€. 
 
Les lots sous compromis d’achat confortent la dynamique de croissance du Groupe et s’inscrivent à 116,7 M€ en 
progression de 9,0% par rapport à la même date de l’année dernière.  

 

CA consolidé en M€ - non audité 2013/2014 2012/2013 Var. 

Chiffre d’affaires 12 mois  
(du 01/04 au 31/03) 

54,5 50,1 +8,8% 

Dont Promotion / Marchand de biens 41,2 32,2 +28,1% 

Backlog au 12/05 55,7 55,9 -0,3% 

Dont Promotion / Marchand de biens 40,7 38,6 +5,4% 

Lots sous compromis d’achat  
(année civile 2014) 

116,7 107,1 +9,0% 



 

 

 

 
Accélération du développement européen 
 
Durant l’exercice 2014/2015, le Groupe CAPELLI a pour objectif de conforter sa dynamique en tirant pleinement 
partie de ses relais de croissance porteurs de développement pour le futur avec : 
 

- La poursuite du développement de l’activité Marchand de Biens.  
 

- Le lancement de nouveaux programmes en Suisse et au Luxembourg avec des premières contributions 
significatives au chiffre d’affaires 2014/2015. 
 

- Des études de faisabilité pour un développement de l’offre CAPELLI en Allemagne en direct ou sous forme 
de partenariat.  

 
Cette dynamique sur le marché européen de l’immobilier et la poursuite d’une surperformance sur le marché 
domestique permettent à CAPELLI d’être confiant sur sa capacité à accélérer son développement.  
 
 
Prochaine publication : Résultats 2013/2014, le 25 juin 2014 après bourse 
Prochaine réunion : le 26 juin 2014 à 16h00 à la SFAF, 24 rue de Penthièvre 75008 Paris 
 
A propos du Groupe CAPELLI 

 

PROMOTEUR AMENAGEUR, le groupe familial CAPELLI bénéficie d’une expérience reconnue de 37 ans en détection, 

acquisition et viabilisation de terrains destinés à la construction et commercialisés auprès d’une clientèle principalement 

composée de primo-accédants. Véritable partenaire des communes, le Groupe CAPELLI s’inscrit comme un créateur 

d’urbanisation capitalisant sur ses savoirs faire, la qualité de son process et son activité de promotion en maisons de ville et 

villas duplex. Coté sur Euronext Paris Compartiment C – Code Isin : FR 0010127530 – Bloomberg CAPLI FP – Reuters CAPLI. PA 

 

Contacts 

 

Christophe Capelli - Président Directeur Général 

Rodolphe Peiron – Directeur Général Adjoint 

Mathieu Baiardi – Directeur Financier 

Tel : 04 78 47 49 29 – www.groupe-capelli.com 
 

 

 
Nota : Le backlog correspond à la somme des réservations en portefeuille dans le Groupe et des lots vendus (acte notarié passé) sur l’exercice 
en cours, multiplié par leur prix de vente HT. Le backlog représente le chiffre d’affaires potentiel sur l’exercice en cours et les suivants. En effet, 
compte tenu du processus de vente, une réservation peut se transformer à une échéance allant de 3 à 18 mois. 

http://www.groupe-capelli.com/

