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CHAQUE PROJET

otre stratégie de développement s’affirme a linternational : en
2020, nous demeurerons une entreprise 100% francaise, tant pour
la conception que pour la fabrication. Mais nous réaliserons 80% de
notre chiffre d'affaires a U'export. Aujourd’hui, notre offre globale nous
permet de réaliser d'importants projets transverses.
L’histoire de nos grandes réalisations multimarques vous est racontée dans
notre rubrique « MND stories », avec nos derniers contrats signés en Chine
notamment.

Agilité et diversification

En Europe, en Amérique ou en Asie, chacun de nos 4 pdles d’activités répond
a des demandes extrémement variées. Avec agilité, nos experts saisissent
rapidement les enjeux économiques et environnementaux de chaque territoire.
Les pages « MND dans le monde » mettent en lumiéere quelques-unes de ces
solutions sur mesure mises en ceuvre avec le concours de nos partenaires
locaux, dans une relation de confiance réciproque. Elles dévoilent aussi
les dernieres avancées de notre diversification avec le transport par cable,
technologie d’avenir pour les zones touristiques, comme pour les villes.

Valeurs humaines et talents industriels

Notre Groupe mise sur l'écoconception de produits majoritairement
fabriqués dans nos usines, et sur la cohérence de son offre. Les « News
Groupe » détaillent les nouvelles technologies proposées par MND Group,
pour toujours plus de sécurité et d'efficacité. Vous le lirez sans doute
entre les lignes : notre créativité industrielle est indissociable des valeurs
humaines qui fondent notre identité. Elle est le fruit d’'un enthousiasme
partagé pour les réalisations audacieuses, d'une réelle agilité malgré notre
dimension croissante, et d'un fort esprit d'équipe, pour co-construire l'avenir
avec nos partenaires.

Chaque projet a son histoire, mais c’est toujours aux femmes et aux hommes
de le prendre en main pour l'écrire.

‘Bonne lecture a tous !
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DU HAUT NIVEAU

a linitiation,

LE SKI JOUE TOUS
SES ATOUTS

Grdce a l'action de la F1S (Fédération Internationale de Ski) et
a celle des acteurs de Uindualrie du tourisme, le ski bouge ! Equipe-
ment des athlétes, sécurité des pistes, enneigement des stations,
médiatisation des compélitions, conquéle de nouveaux lerri-
loires : un futur prometteur s’ annonce.

Sarah lewis, Secrétaire générale de la FIS, nous explique
comument le ski pourrail bien séduire les nouvelles générations.

Comment les sports d’hiver ont-ils
évolué entre les années 1980 et les
JO de PyeongChang 2018 ?

Je dirais que la technologie a fait
évolué les sports d'hiver comme
elle a changé notre vie quotidienne.
Dans les années 1980, nous
n'avions ni téléphone portable, ni
Internet, ni GPS dans les voitures...
Et nous nous déplacions partout
sans probléme ! Mais quand j ai
rejoint la FIS en 1994, j'ai adopté
Internet : la « solution miracle »
pour transmettre les résultats,
classements et autres infos venues
du monde entier, vers notre base
de données. Etape par étape, la FIS
integre chaque technologie utile a
l'amélioration de ses activités et
de sa communication, pour pro-
mouvoir le ski et les sports d'hi-
ver. Il est clair que les nouvelles
technologies ont un impact direct

darah
lewis

SECRETAIRE GENERALE
DE LA FEDERATION
INTERNATIONALE DE SKI
DEPUIS 18 ANS

DE 1982 A 1988, MEMBRE DE L'EQUIPE

surle sportetlaneige. En évoluant,
'équipement de compétition de
l'athléte a fait progresser celui du
ski récréatif. Le snowboard, lui, a
jouéunroleimportantdansle déve-
loppement du carving, notamment
celui des skis twin-tip et freeski.
J'aurais vraiment aimé utiliser cet
équipement en compétition il y a
plus de 30 ans !

Quelles sont, selon vous, les ten-
dances marquantes dans le milieu
des sports d’hiver et tout particulie-
rement du ski ?

Toute l'industrie du tourisme
hivernal doit faire face aux chan-
gements climatiques et protéger
l'environnement. Les innovations
des fabricants comme MND Group
améliorent la sécurité en montagne
et pérennisent nos activités.
Les systemes de production et de
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BRITANNIQUE DE SKI ALPIN QUI A PARTICIPE
AUX CHAMPIONNATS DU MONDE DE SKI DE 1987
ET AUX JEUX OLYMPIQUES D'HIVER DE 1988.

stockage de neige, méme par
température positive, permettent
la tenue des événements de la
Coupe du monde FIS et assurent
le développement du tourisme
d’hiver. Ces procédés offrent des
conditions de glisse plus sdres,
plus équitables pour les compéti-
teurs et plus fiables sur les pistes
touristiques pour les amateurs
de ski et de snowboard. Avec
des conditions météorologiques
imprévisibles, ces technologies
deviendront vitales pour le déve-
loppement de l'industrie du ski.




La FIS est a Uorigine du projet
« Bring Children to the Snow »
(Inciter lesenfantsadécouvrir le ski)
quivise a former les futures généra-
tions de skieurs. MND Group arejoint
cette initiative cette saison. Pouvez-
vous nous parler de ce partenariat
et des résultats attendus pour les
prochaines décennies ?

Pour la FIS, le ski et le snowboard
sont les sports d’hiver majeurs et
notre mission essentielle consiste
a les développer dans le monde
entier. Il existe tellement d'acti-
vités de loisirs, en particulier
pour les jeunes, que tout notre
secteur doit agir pour attirer une
nouvelle génération vers la neige.
Le programme « Bring Children to
the Snow », initié il y a dix ans, est
une étape importante. Le Groupe
MND s’est engagé a nos cotés
dans cette campagne internatio-
nale qui incite les enfants de 4 a

14 ans a s’amuser sur la neige
et avec la neige. Nous attendons
beaucoup de ce partenariat pour
les prochaines saisons et nous
encourageons toutes les parties
prenantes de notre industrie a
s'impliquer dans les programmes
FIS SnowKidz et World Snow Day.
Depuis 2009, la Journée mondiale
de la neige (organisée chaque
année fin janvier) a donné lieu a
5 745 événements etactivités dans
53 pays, avec plus de 2,8 millions
de participants.

L’Asie se met au ski, nous évoquons
souvent ce sujet dans ce MND Mag.
Vous voyagez fréquemment sur le
continent asiatique, comment per-
cevez-vous 'émergence de ce nou-
veau marché du ski ?

L'Asie est aux avant-postes pour
lesannéesavenir. Aprés le succes
des Jeux Olympiques d’hiver de
PyeongChang, la prochaine édition

de Beijing en 2022, Sapporo (Japon)
envisage de soumettre sa candida-
ture pour les Jeux de 2026. Nous
constatons déja une croissance
significative des sports d’hiver sur
le continent. Le marché chinois
bénéficie d'un fort potentiel, avec
ses immenses régions monta-
gneuses, enneigées et froides, sa
forte population et ses classes
moyennes en plein essor. Le
gouvernement chinois ceuvre pour
que 300 millions de personnes
(le quart de la population) aillent
aux sports d'hiver d’ici 2022. La
FIS soutient cet objectif ambitieux
avec le programme « Get Into Snow
Sports-China ». En lien avec notre
AcadémieFISetl'Associationdeski
chinoise, ce programme propose
un cours facile, slr et agréable
pour initier les débutants et leur
donner envie de progresser.

MND mag / Mountain & development, products & services/ 2018
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UN CONT

RAT

a la mesure des

AMBITIONS CHINOISES

1 U aube des Jeux Olympiques d hiver de Pékin en 2022, un vaste plan d' aménagement de sites sportifs et touristiques
ae déploie actuellement dans la région. C'est la, dans un espace encore vierge de loute consiruction que les développeurs
oni choisi de créer une toule nouvelle destination touristique « quatre saisons > baplisée <« Snowland > ef de confier
@ MND Group son aménagement global. Un contrat pluriannuel historique pour le Groupe dont le monlant total

atteint les 110 M€.

Dans la province de Hebei, au
nord-ouest de Pékin, Snowland
se dessine peu a peu au fond de la
vallée. « Actuellement a 3h30 de la
capitale chinoise en voiture, cette
future station ne sera plus qu’a 1h
environ de TGV dés que toutes les
infrastructures seront terminées »,
précise Martin Francou, Directeur
business development de MND
Group. De quoi attirer sur ses
terres bon nombre de Pékinois en
mal de nature et d'air pur...
Toutefois, au-dela d'une simple
station de ski, c’est un véritable
projetde nouvelleville quise profile
sous l'impulsion de son développeur,
M. Sun, qui en vrai visionnaire et
féru d’innovation, imagine déja des
écolesici, un centre de santé par-la,
un musée plus loin...

Un objectif a trois ans

Signé en janvier 2017, le contrat
prévoit d'accompagner le dévelop-
peur du site sur tous les aména-
gements de montagne en vue de
'échéance olympique de 2022.

L objectif concret ? Réaliser en trois
ans un domaine skiable d’envergure
en utilisant l'expertise et les produits
des différentes business units de MND
Group. Voila pourquoi le Groupe a mis
en place une équipe grand projet qui
gére 'ensemble de l'opération.

« Coté remontées mécaniques, LST
se charge du design des appareils,
de leur production, de leur installation
et de leur mise en fonctionnement
insituavecnospartenaireschinois,
expose Martin Francou. A terme
une douzaine de télésiéges et
télécabines débrayables seront
disponibles. Concernant SUFAG,
la société doit livrer un équipement
de production de neige de culture
automatique clé en main permet-
tant d’enneiger le domaine skiable
dans sa totalité. MBS, quant a elle,
mettra toutes ses compétences en
ceuvrepoursécuriserlespistesavec
ses filets ou matelas de protection,
mais elle installera également la
signalétique des pistes et équipera
les zones de ski ludiques. Enfin,
notre filiale spécialiste du loisirs
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outdoor, TECHFUN, aménagera la
station avec ses équipements hors
ski pour le printemps et l'été :
via ferrata, grandes tyroliennes et
parcoursd’aventureenfantsouVTT
seront au rendez-vous ».

Un partenaire a la hauteur

Outre la relation de confiance qui
s’est instaurée avec Xavier Gallot-
Lavallée, PDG de MND Group,
M.Sun, le développeurde la station
a surtout vu dans le Groupe un
partenaire innovant, en mesure
de laccompagner sur différents
plans de son aménagement grace
asonoffreglobale.L’enthousiasme
et U'énergie dont ont fait preuve
les équipes de MND Group pour
remporter ce contrat ont sans
doute fait le reste, tout comme la
joint-venture dont dispose MND
Group en Chine. Située proche
du site de Snowland, elle apporte
a ses clients chinois des équipes
projets ainsi qu'un service aprés-
vente local direct et de qualité.



CONTRAT
PLURIANNUEL

DE PISTES
CREEES

<< La collaboration approfondie entre Snowland et MND a
renforcé le succés de ce projet grace au positionnement
différencié de MND parrapportauxautres équipementiers,
aseséquipes impressionnantes par leur passion, leur
expérience et leur sens de l'innovation, les solutions
industrielles globales et systématiques, des prestations
locales complétes et un service centré sur le client. >>

g ’_r_e__‘ =3 -
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MND é la conguéle
DE L’EST AMERICAIN

Si les rencontres humaines deviennent parfois de belles histoires, c’est sans aucun doute ce qu’a vécu
le Groupe MN D pour le projet d’ aménagement de la station de ski de Walerville Valley aux Etats-Unis.
De la bonne relation de confiance qui s’ eat vite installée entre les qualre principaux décidewrs est né
un contrat global pour équiper en produits MND [ une des stations leaders de U €3t américain,
comme le rapporte Xavier Gallot-lavallée, Président Directeur Général du Groupe MND.

MUND Mag - Dans quel environnement
le Groupe MND intervient-il ?
Xavier Gallot-Tavallée - A environ
deux heures de Boston, dans l'état
du New Hampshire, la station de
ski de Waterville Valley a été l'une
des plus réussies et la premiere
a s’installer dans U'Est des Etats-
Unis. De taille humaine, plutot
familiale, elle a vite conquis le
coeur des skieurs comme des
entreprises qui la choisissent
volontiers pour leurs séminaires
ou sessions de team building.

MUND Mag - Quels sont les arguments
qui selon vous ont conduit U'exploi-
tant comme les propriétaires de
Waterville a choisir MND Group ?

Ily ad'abord eu une vraie entente
cordiale entre John Sununu,
présidentdudirectoire, Tim Smith,
directeur général, Jay Bristow,
directeur de notre filiale améri-
caine et moi-méme. Bien évidem-
ment, dans un marché d'une
telle envergure, cela ne suffit
pas et ce qui a aussi fait pencher

la balance de notre coté, c’est
d’avoir proposé une offre globale
qui répondait a toutes les attentes
des donneurs d’ordre. Certes la
qualité et le c6té innovant de nos
produits ont fait la différence,
mais ce qui les a également
rassurés, c'est le fait de dispo-
ser d'une filiale locale de MND
Group avec des project managers
locaux, des techniciens formés,
un SAV sur site, des pieces déta-
chées disponibles rapidement...
Des arguments déterminants aux
USA!

MUND Mag - Quelles sont les interven-
tions des différentes business units
du groupe MND ?

La société SUFAG fournit 500
enneigeurs pour remplacer le
matériel existant sur 'ensemble
du domaine skiable. Il s’agit la de
perches performantes, permet-
tant a la fois de réduire drasti-
guement la consommation éner-
gétique de Lléquipement et de
produire une qualité de neige
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supérieure a température margi-
nale. Un point important pour
cette station de basse altitude.
Du coté de LST, spécialiste des
remontées mécaniques, la société
livrera deux tapis de transport
nouvelle génération ainsi qu'un
téléski.

Enfin, en matiére de sécurité, MBS
va installer un grand nombre de
matériels de sécurisation des
pistes, de balisage... Nous menons
aussi actuellement une étude pour
linstallation d’équipements de
loisirs TECHFUN qui pourrait se
concrétiser entre 2018 et 2019.

MND Mag - Au-dela de son aspect
financier, que représente ce contrat
pour MND Group ?

Il nous permet de disposer sur la
cote Est américaine d'un show-
room a ciel ouvert, pour démontrer
les performances de nos produits
et s’ouvrir un marché dans cette
partie du pays.
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7lu coeur de la zone olympique de Pékin 2022, la station de Wanlong fail figure de leader parmi les domaines
skiables chinois. Site pionnier pour le développement du ski en Chine, Wanlong dispose depuis 2015
de 120 enneigeurs de marque SUF AG, filiale neige du Groupe MND. Une expérience réussie et qui a sans

doule conduit la station a choisir de nouveau MN D pour [ accompagner dana la poursuite de son aménagement
notamment pour ses équipements neige el transport par cdble.

50 M€. C’est le montant du
contrat passé entre MND Group
et Wanlong pour implanter sur
cing ans de nouvelles remon-
tées mécaniques et des équipe-
ments de production de neige de
culture. « Un contrat dans lequel
la présence de la joint-venture
de MND Group a Zhangjiakou a
pesé », estime Martin Francou,
Directeur business development
de MND Group. Disposerd’uninter-
locuteur local, profiter d’un service
de proximité pour la maintenance
des installations... Autant d’ar-
guments qui ont décidé les don-
neurs d'ordre de Wanlong a préférer
MND Group a la concurrence.

Challenge lancé!

« L'une des particularités de Wan-
long est d'ouvrir ses pistes trés
toét dans la saison [mi-octobre
quand d’autres attendent quelques
semaines de plus pour accueil-
lir leurs skieurs, rappelle Martin
Francou. Pour SUFAG notamment,
'enjeu était donc de taille : produire
de la neige de culture bien avant
Uhiver. Aussi la premiéere tranche
du contrat d'aménagement pré-

voyait-elle ['automatisation des
enneigeurs présents sur le site
et la livraison de 125 nouveaux
enneigeurs afin de produire une
neige de trés grande qualité qui fait
aujourd’hui le positionnement de
Wanlong ». Au terme du contrat,
ce sont pres de 350 ventilateurs
totalement automatisés qui équi-
peront Wanlong pour produire une
neige de meilleure qualité et pré-
sentant une réelle efficience éner-
gétique. Une nouvelle facon pour
la station de faire la différence
avec ses consceurs chinoises
exclusivement pourvues de sys-
téemes manuels.

LST et MBS en piste

Dans cette premiére tranche du
contrat, LST installera dés cette
année une télécabine débrayable
huit places de nouvelle génération
pour lextension du domaine
skiable de Wanlong et d'autres
remontées mécaniques sont a
'étude d’ici 5 ans. Les respon-
sables de la station et MND Group
travaillent sur les autres remon-
tées mécaniques a intégrer d’ici
cing ans.
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De son coté, MBS travaille a
l'amélioration de la sécurité, de la
signalétique et des zones ludiques.
« Et parce qu’une station leader
se doit d’avoir toujours un temps
d’avance sur ses concurrentes, les
donneurs d’ordre de Wanlong et
le Groupe MND réfléchissent aux
aménagements a envisager dans
le cadre de la diversification des
activités hors ski avec TECHFUN »,
précise Martin Francou. Encore
une premiére dans la région afin
de pérenniser le modéle écono-
mique touristique de Wanlong.

Te projet en chiffres
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RESPONSABLE
SUFAG CHINE

-
Notre installation d’enneigeurs automatiques sur ce

site sera la plus importante de Chine. Il s’agit d'un
contrat stratégique pour SUFAG et notre développement
actuel en Chine qui nécessite une organisation humaine
spécifique du fait de la taille du chantier, de son
éloignement géographique et des équipes de différentes
nationalités avec lesquelles il faut composer. Mais nous
sommes @ méme de relever ce défi ! >>

-

i Guo Ping D

DIRECTEUR GENERAL EXECUTIF DE CCZMM
PARTENAIRE DE MND EN CHINE. \

La signature de cet accord est une reconnaissance
pour notre savoir-faire industriel. MND Group est
pour nous un partenaire de choix pour diversifier
notre production au sein de l'usine de Zhangjiakou.
Les perspectives du Groupe MND notamment dans
les remontées mécaniques en Chine comme en Asie
représentent pour nous des opportunités significatives

de developpement >>
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LST gagne les Pyrénées (France)

En 2016, le plus grand domaine
de ski des Pyrénées francaises a
pris de U'ampleur. Né du regrou-
pement des stations de Bareges et
de La Mongie, le Grand Tourmalet
(69 pistes sur 100 kilomeétres] est
passé de 260 a 360 hectares. L'in-
vestissement réalisé par le SIVU,
syndicat du Tourmalet, comprenait
deux télésieges fixes, installés par
LST pour augmenter de 15% la ca-
pacité des remontées. Le premier
télésiege offre un nouveau point de
départ aux skieurs de La Mongie,
avec un débit de 2385 personnes
/heure. Le second remplace un an-
cien appareil et allonge son trajet
sur le versant de Baréges.

« Apres une saison d’utilisation, la
satisfaction de l'exploitant [Régie
Intercommunale du Tourmalet) a
joué en notre faveur, se réjouit Ra-
phaél Perrier, Responsables des
Chargés d'Affaires LST. En effet, en
2018, nous installons une nouvelle
remontée mécanique dans une
station voisine, Ax 3 Domaines. »

techfu i
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Une passerelle touristique
et stratégique pour Bagneére
de Luchon (France)

Livré a la Communauté de Com-
munes Pays de Luchon (Haute
Garonne) en avril 2017, un nou-
veau pont de singe spectaculaire
remplace la passerelle Péquerin,
emportée par une crue de la Pique
en 2013. Selon Carole Delga, prési-
dente de larégion Occitanie, cet ou-
vrage concu, fabriqué et fourni par
TECHFUN, illustre « la résilience
du territoire ». Ancrée au rocher a
31 m au-dessus du Gouffre Marie-
Louise, la passerelle de 35 m de
long sur 1,5 m de large redonne
vie au sentier historique 3404
vers U'Aneto. « Elle a été installée
par Extrem, une société locale,
précise Patricia Gallois, Chargée
d'affaires TECHFUN. Parfaitement
intégrée dans le site naturel, elle
attire les randonneurs et les tou-
ristes. Comme vous pouvez le voir
sur cette photo prise le jour de ma
visite, elle était empruntée par le
Luchon Aneto Trail ! »




SUFAG

WE KNOW SHOW

Décembre : le mois du contre-
la-montre pour MBS (France)

Fin 2017, MBS a sécurisé trois
Coupes du monde en un temps
record. Dés le 1¢" décembre, filets,
piquets, portes d'arrivée et mate-
las gonflables ont été achemi-
nés ou héliportés a Val d'lsére sur
la face de Bellevarde, pour les
épreuves masculines du Critérium
de la 1% neige. Deés la fin de cette
compétition qui ouvre la Coupe
du monde de ski alpin, le maté-
riel a été transféré sur le versant
de la Daille, pour les épreuves
féminines. « Dans le méme temps,
nous avons aménageé les pistes de
la Coupe du monde de ski cross de
Val Thorens, poursuit Dominique
Mignot, technico-commercial MBS,
puis la Coupe du monde Dames de
Courchevel qui se tenait les 19 et
20 décembre Un challenge réussi,
avec de nouveaux matelas équipés
de valves a surpression (une tech-
nologie issue des circuits moto] qui
amortissent les chocs éventuels
avec encore plus d’efficacité. »

Enneigement sur mesure dans les Alpes (France)

La Compagnie du Mont Blanc retient
régulierement les solutions SUFAG
pour garantir l'enneigement des
domaines skiables qu’elle exploite
dans la Vallée de Chamonix. Sur le
site des Grands Montets, SUFAG
développe et optimise le parc d'en-
neigeurs depuis 20 ans. « En 2017,
précise Arnaud Equy, Directeur
commercial France SUFAG, nous
avons installé 10 ventilateurs nou-
velle génération sur la piste des
Cogs. Montés sur des tours de 4 m,
ils produisent une neige abondante

et de meilleure qualité (+ 20% par
rapport aux matériels classiques).
Nous entretenons 34 ventilateurs
et 50 perches sur cette station
dont nous avons accompagné
l'extension. Sur le front de neige
du Brévent, au cceur de Chamo-
nix, nous avons rénové un réseau
de neige de culture situé prés des
habitations. La, nous avons pré-
conisé des perches Taurus 2.0
silencieuses et nous avons boosté
leur efficacité en les doublant sur
chaque point de connexion. »

SECURITE

EMNNEIGEURS

LOISIRS

TRANSPORT
PAR CABLE
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de 2500 hectares.

2018. »

Sécurité pour le personnel
de la SVAM (Etats-Unis)

Squaw Valley / Alpine Meadows
(SVAM], la plus grande station
de ski de Californie compte 42
remontées mécaniques sur plus

enneigement de cette station (en
moyenne 11,5 m et jusqu’a 19,5 m
en 2016) génére un fort risque
d’'avalanches. « Trois patrouilleurs
de la station sont décédés au
cours des huit derniéres années,
déplore Jay Bristow, Directeur
général de MND America.

L’objectif pour la station étant de
garantir la sécurité de son personnel
d’exploitation, elle nous a commandé
18 exploseurs GAZEX en trois ans et
d’autres projets sont a l'étude en

Le trés fort

Les exploseurs TAS protégent Uautoroute de U'Utah (Etats-Unis)

Avant d’essayer la gamme de pro-
duits TAS, le Département des
Transports de ['Utah (UDOT) utilisait
des charges manuelles, des bom-
bardements par hélicoptere et des
obusiers de 105 mm pour protéger
le site de Little Cottonwood Canyon
Road SR-210.

« L’autoroute la plus exposée de
la région est menacée par plus de
30 grands couloirs d’avalanche,
divisés en plus de 100 zones
de départ, détaille Jay Bristow,

Directeur général de MND
America. UDOT a progressivement
fait évoluer ses dispositifs de
déclenchement et de contréle
avec les solutions TAS : 14 GAZEX,
1 0BellX, et 1 Daisybell, complétés
en 2018 par 7 autres GAZEX et
1 OBellX. Le colt de nos produits
et notre maintenance ont fait
la différence pour les agences
gouvernementales US Forest
Service, Town of Alta et US Depart-
ment of Interior. »
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Pack sécurité a Gudauri (Géorgie)

Les filets fixes de sécurité de MBS
équipent les stations du monde
entier; en 2017, ils ont été choisis
par Bansko (Bulgarie], Alpica
(Russie), La Molina (Espagnel,
Shadag (Azerbaidjan), Telluride
(USA], Klippitzutorl [(Autriche),
Kliny (Tchéquie)... Quant a Uoffre
compléte de MBS, de la protection
au secours, elle confirme son
succés: «Lesstationsde Tufandag
(Azerbaidjan) ou de La Molina nous
fontappel parce que nous sommes
capables de tout gérer, note
Adrien Pertinant, Responsable
Export et Compétition MBS. Nous
sécurisons les espaces grand
public des stations mais aussi la
bonne tenue des compétitions
sur les sites prestigieux, avec des
équipements homologués FIS. »
Les stations géorgiennes de
Bakuriani et Gudauri ont opté pour
ce « pack sécurité ». A Gudauri,
MBS est méme intervenue pour
la conception de l'espace ludique,
notamment la piste Slopestyle.

La premiére tyrolienne au monde
avec passage de pylone (Norvege)

Un modeéle inédit de tyrolienne,
concu par TECHFUN, a conquis
les visiteurs du Geilo Skisen-
ter. Eté comme hiver, la station
garantit 1,30 minute de sensations
fortes, grace a cette tyrolienne
XXL dévalant une pente de 22,4%
avec des pointes de vitesse a
plus de 90 km/h sur 1200 m !
Guillaume Damin, Responsable
des opérations TECHFUN, mise
sur l'ingéniosité du procédé pour
répondre aux attentes de nom-
breuses autres stations :

« Les utilisateurs franchissent sans
se détacher - le pyléne intermé-
diaire qui donne un point d’in-
flexion au cable. Cette solution est
confortable pour les clients qui
partent sans effort a proximité du
télésiege.L'intérétpourl’exploitant
est qu'il n'a pas besoin d’'opérateur
supplémentaire. »

Une télécabine touristique au
sud de la Chine (Guizhou)

LST réalise actuellement une télé-
cabine touristique qui permettra de
découvrir un site classé au patri-
moine mondial de 'UNESCO sous
un nouveau jour dans une région
au sud de la Chine qui se déve-
loppe fortement pour le tourisme.
Cette réalisation offre a LST
Uopportunité de démontrer son
savoir-faire technologique dans un
contexte loin des pistes de ski.

| SECURITE
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PAR CABLE

B

MND mag / Mountain & development, products & services/ 2018




IMINID snow momenT «3

-MND mag / Mountain & development, products & services / 2018




MND mag / Mountain & development, E’roducts & services/ 2018



MIND news groupe

Mountain & development,

products & services

MEME ENETE!

la gestion de la neige de culture est un enjeu majewr pour les domaines skiables el pour bien d’ autres siles de loisirs.
Vincent Douillet, Directeur général de SUF AG, présente la nouvelle solution < 360° > du Péle enneigement.

Vous avez conclu un accord de distri-
bution au niveau mondial avec Buc-
ceri, société australienne pionniére
dans le domaine de la production
de neige en température positive.
Qu’attendez-vous de ce partenariat ?
Vincent Douillet : La gamme de
machines co-développée avec
la société Bucceri nous libére
des contraintes climatiques et
nous ouvre des marchés spor-
tifs, ludiques ou industriels, sous
toutes les latitudes. Ces machines
peuvent étre associées a des sys-
téemes de production de glace tra-
ditionnels ou elles peuvent trans-
former de la glace achetée sous
forme d’écailles ou de glacons.
Elles produisent ainsi de la neige
en températures positives, jusqu’a
30° !

Quelles sont les principaux atouts de
ces nouvelles machines ?

Les machines B4 (électrique) ou
B52 (diesel] peuvent transformer
entre 24 et 60 tonnes/h de glace en
neige. Leur capacité permet aux
exploitants de transformer leurs
stocks de glace en neige fraiche
de bonne qualité, au moment

voulu. Leur systeme de broyage
mécanique, plus efficace que celui
des machines a propulsion par
air comprimé, projette la neige
convertie a plus de 40 m et limite
sa fonte.

Un dispositif complémentaire per-
met a la machine B4 d’augmenter
la quantité de neige produite en
températures marginalement né-
gatives (-1° a -3°CJ, quand les en-
neigeurs traditionnels ne peuvent
fonctionner. Grace a un ajout
d’eau, le débit de neige pulvéri-
sée est alors 2 a 5 fois supérieur
a la quantité de neige ou de glace
transformée : de 6 t/h (environ 12
m%h de neige) a -1°C, a 18 t/h (36
m%h de neige) a -3°C.

Les machines B4 ou B52 peuvent
convertir la glace mais aussi
régénérer la neige durcie ou ge-
lée. Aprés lestivage du « snow
farming », la neige conservée
en grande quantité d'un hiver
a lautre est considérablement
compactée. Quelle que soit la
température, les machines Llui
rendent sa qualité et sécurisent
la couverture de grandes zones
stratégiques, ludiques ou sportives.
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La neige produite par ces machines
convient-elle a toutes vos applica-
tions ?

Les turbines pulvérisent les
écailles de glace a haute vitesse
et produisent une neige tres fine,
exempte de tout additif, beau-
coup plus résistante a la fonte et a
'abrasion que les écailles d’autres
systemes existants. Cette neige
poudreuse convient parfaitement a
une utilisation commerciale grand
public mais aussi a la préparation
de pistes de compétition. Selon les
critéres des directeurs techniques
de la FIS, nous sommes en mesure
de fabriquer une neige dure, dotée
d’'une trés grande résistance mé-
canique, qui garantit les mémes
conditions de glisse du premier
au dernier concurrent. Cette
neige dense composée de trés
petits cristaux peut étre combinée
avec de l'eau pour la rendre plus
dure. Aprés les compétitions, ce
manteau durci peut étre remis en
poudre dans nos machines pour le
grand public, évitant une produc-
tion supplémentaire de neige de
recouvrement. Oui, ces machines
sont prétes a tout !



N

SUFAG

WE KNOW SNOW —Nife—— W

En 30 minutes, par -3° C
de température humide,
la B4-7 produit la méme
quantité de neige qu’un
enneigeur ventilateur
traditionnel en 4 heures !

/1111171711711117717711

Une animation de Noél
dans 'hémisphére Sud,
une ouverture de station
chinoise en automne,
un parc a neige indoor :
nous pouvons enneiger
toutes sortes d’événements
ludiques ou sportifs sous

toutes les latitudes.
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MESURER LE RISQUE
pour prendre

LES BONNES
DECISIONS

Depuis plus de 20 ans, TAS protége les slations de ski, les villages, les roules el les sites miniers contre les risques
naturels. Connutes dans le monde enlier, ses solutions 0’ Bell’X°, DaisyBell® et Gazex® | Gazflex®
permelttent un déclenchement préventif d’ avalanches a distance. én 2018, le leader mondial du domaine compléle
aon offre avec une nouvelle gamme de produils de Monitoring. Eplications avec Touis Noél, Directeur de TAS.

Pourquoi associer des systemes de
Monitoring a vos déclencheurs ?

Touis Noél - Les responsables de
domaines skiables, de sites in-
dustriels ou de réseaux routiers et
ferroviaires sont confrontés a des
problématiques de plus en plus
complexes en ce qui concerne
le risque avalancheux. La tech-
nologie NIVEXC® concue par la
société italienne INSIS démarre
fort, notamment dans les pays ou
la maitrise de la neige est encore
jeune, comme au Chili. Elle fait
aussi son apparition en Europe : a
Val Thorens (France], Mittenwald
(Autriche], Cervinia (Italie) ou Sol-
deu (Andorre), le Monitoring as-
socié a notre nouveau systéme de
pilotage Gazex Manager Evolution
garantit une sécurité maximale et
un gain de productivité intéressant.
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Les technologies NIVEXC®-GP,
FLOWCAPT, NIVEXC®-SP et RADAR
vont-elles faire évoluer les pra-
tiques des exploitants ?

C’est notre souhait ! Nous leur
proposons une information fine,
fiable et en temps réel sur l'évo-
lution du manteau neigeux, pour
qu’ils puissent déclencher plus
fréquemment les avalanches tout
en maitrisant leur intensité. Une
avalanche peu importante ne dé-
truit aucun matériel sur son pas-
sage et peut éviter, par exemple
le déneigement des routes en
contrebas. En contrdlant l'avant et
'aprésdéclenchement, l'opération
peut s’avérer économe et propre !

Les tirs de déclencheurs sont-ils
automatiquement activés par vos
appareils de mesure ?

Surtout pas ! Techniquement, cette
option pourrait étre envisagée,
mais pour des raisons de sécurité
évidentes, la volonté humaine
restera toujours a lorigine du
déclenchement des tirs. Le sens
de notre nouvelle offre est plutot
daider les exploitants spécia-
listes a prendre les bonnes déci-
sions, en leur donnant un maxi-
mum d’informations.

<< Nos systemes de surveillance seront
in fine connectés a notre logiciel Gazex
Manager Evolution qui alerte 'exploitant
en cas de situation potentiellement

dangereuse. Libre a lui de décider
s'il déclenche ['avalanche, ou pas. >>




STATION
METEOROLOGIQUE
MODULABLE

Mesure tout ou partie

des phénomeénes impliqués
dans les situations
avalancheuses : température
de lair et a la surface de la
neige, vitesse et direction du
-vent, humidité, hauteur de
neige, pression a
précipitations,

l'exploitant du; deﬁa‘* —: o
dfavalanche suite a un tir
p!‘eventn‘.I

lenchée
'4- cte la pré
S en mouve
"un tir ; étudie
i '-a isque sur une saison
efna]e pour affiner le
- 'posmonnement d’ exploseurs a

CAPTEUR FLOWCAPT
[OPT!ON DE STATION
METEOROLOGIQUE)

Mesure l'accumulation de transport
de neige par le vent par détection
acoustique d’impacts de particules
de neige et de turbulences liées

au vent.
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Martin
Francou

DIRECTEUR BUSINESS
DEVELOPMENT DE
MND GROUP

UN QUOTIDIEN

VERS L’ETRANGER

Si Martin Francou a rejoint le Groupe MND depuis deux ans seulement, cela fait bien longtemps qu’il a découvert
les produits de la marque. Sur les penies enneigées d’ abord ot il a officié en tant que monileur de skii, puis au sein
d’un bureau d’ études pour lequel il avait créé un département export spécialisé dans I aménagement des stations
ruases, chinoises, japonaises... el autres montagnes du monde. fujourd hui a la téte de la cellule transverse en
charge du Buainess Development du Groupe, il fait le point sur ses fonctions principales.

Quel est le role du directeur busi-
ness development de MND Group ?

Martin Francou - J'ai intégré le
Groupe en mai 2016 sur un poste
auprés de la direction générale
pour accompagner son business
development et gérer les relations
institutionnelles avec les porteurs
et financeurs de projets, les bail-
leurs de fonds, les ambassades
ou ministeres francais, les fédé-
rations de ski,...qui soutiennent
MND Group dans sa croissance a
Uexport. Les attributions princi-
pales de ce poste sont de déployer
une cellule transverse au Groupe
pourtraduire en actions concrétes
la philosophie de MND, a savoir
proposer a nos clients une offre
globale de produits adaptée aux

réalités de leurs besoins et de
leur marché. Pour cela, plutot
que de faire travailler chacune de
nos business unit séparément,
nous réfléchissons toujours a la
maniére de les faire intervenir en
synergie avec les meilleurs relais
locaux. De quoi apporter une ré-
ponse structurée et pertinente
a nos clients, notamment étran-
gers. C'est fondamental lorsque
l'on sait que U'export représente
déja deux tiers de notre chiffre
d’affaires.

Vos fonctions incluent forcément
des déplacements a Uétranger ?

Sur toutes les zones et notam-
ment face aux enjeux chinois qui
sont les notres actuellement*,
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mais aussi aux potentialités que
représente ce marché asiatique,
nous recherchons bien évidem-
ment les stratégies optimales
pour nous positionner favorable-
ment et maximiser nos chances
de succes. Une fois ce travail
réalisé et les conditions de réus-
site évaluées, nous passons a une
phase plus opérationnelle. La
création de notre joint-venture a
Zhangjiakou en Chine en est l'un
des exemples concrets et l'une
des raisons pour lesquelles je
passe effectivement une semaine
toutes les cing semaines dans
ce pays. Je peux ainsi suivre la
structuration de cette joint-ven-
ture dans laquelle nous sommes
passés de trois a une vingtaine de



personnes en quelques mois seu-
lement. Dans ce cas précis, mon
role est d'accompagner son déve-
loppement, de le structurer, de
travailler a court comme a moyen
terme et de suivre les projets tout
en ayant des échanges réguliers
avec les principaux clients ou par-
tenaires.

Il s’agit d’un travail d’équipe ?

C’est essentiel et L'une des forces
du Groupe. Je travaille tout
d'abord en étroite collaboration
avec Ernesto Basseti, vice-pré-
sident et cofondateur du Groupe
MND, puisqu’il gére tous les su-
jets « export », notamment sur les
zones oU nous sommes repré-
sentés via des filiales (Europe,

Nous

Etats-Unis).
sommes en réalité trois avec
notre assistante commerciale et
Mikael Toussaint, qui m’accom-

Scandinavie,

pagne plus particulierement
sur la structuration des canaux
de distribution sur de nouveaux
marchés comme l'urbain ou les
activités loisirs hors montagne,
mais aussi sur de nouvelles zones
géographiques. Le role premier
de notre cellule Business Deve-
lopment est d'assurer la coor-
dination commerciale de tous
ceux qui, au sein de MND Group,
vendent les produits de nos diffé-
rentes marques. Une vrai équipe
agile et passionnée au service des
clients !

*Voir articles pages 8 et 12

/1111171101117 11771771
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Victor Muffal- Jeandet
UNE FORME
OLYMPIQUE

Quel retour au plus au niveau et
au meilleur moment !

Aprés une saison 2016 - 2017
moins performante qu’espérée
par Victor, il a su revenir au plus
haut niveau dés la fin de sai-
son derniéere. « Avec notamment
deux Top 5 en Coupe du monde et
le titre de Champion de France de
combiné, ma fin de saison s’est
révélée nettement meilleure »
commente le skieur.

Exploit sur la neige de PyeongChang
en Corée.

Blessé il y a 4 ans pour les JO de
Sotchi, le sportif est entré cette
année pour la premiére fois dans
une vraie préparation olympique.

« Ma priorité restait toutefois de
réussir la Coupe du monde car
c'était sur cette phase que se
jouaient les qualifications pour
les Jeux Olympiques. Avec ce
sésame en poche, j'ai mis toutes
les chances de mon cé6té pour
performer en Corée du Sud. Avec
ma premiere victoire sur le circuit
de la Coupe du monde, a Wengen
(Suisse] en combiné en janvier
dernier et surtout ma médaille
de bronze du combiné alpin des
Jeux olympiques de PyeongChang,
l'optimisme est de nouveau au
rendez-vous».

Félicitations a notre champion !

MND AUSTRIA

! L 3
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Avec larrivée des équipes de
SUFAG Autriche en 2014, les locaux
de MND Austria situés a Innsbuck

se sont vite révélés trop petits
pour contenir toutes les activités
de la filiale. En novembre 2016, les
travaux étaient donc lancés pour la
construction de locaux flambant

neufs inaugurés en avril 2017.

Palmarés 2017-2018

MEDAILLE DE BRONZE en
combiné aux JO D’HIVER 2018

VAINQUEUR de 'étape de
COUPE DU MONDE de Wengen
(Suisse) en combiné

4 qu slalom COUPE DU
MONDE de Kitzbuhel

CHAMPION DE FRANCE de
combiné

VICE-CHAMPION DE FRANCE
en slalom

Classement général coupe du
monde 2017 : 9°™ en super
combiné et 12¢™ en géant

Sur un seul et méme site de
3 500 m?, 500 m? de bureaux et
1 000 m? réservés au stockage
et a 'atelier de SAV se cotoient
pour le plus grand bonheur des 26
collaborateurs de MND Austria qui
disposent désormais d’un outil de
travail répondant a leurs besoins.



Tom Crey
DE NOUVEAU
EN PISTE !

Victime fin février
2017 d'une rup-
turedu ligament
croisé antérieur
du genou droit
lors d'un en-
tralnement de
slalom, TomCrey
a malheureu-
sement vu sa saison 2017 tourner
court cette année. Pourtant, les
deux Top 15 réalisés en vitesse
lors de deux Coupes d'Europe et
les trois Top 10 en géant et slalom
obtenus avant cette blessure lais-
saient augurer de belles perfor-
mances.

Apres 7 mois d'arrét, Tom a dou-

cement repris le chemin de l'en-
trainement fin octobre dernier sur
le glacier de Tignes pour retrouver
toutes ses sensations, puis l'en-
tralnement en compétition des le
mois de décembre. «Je suis bien
conscient que cette nouvelle sai-
son ne sera pas synonyme dans
l'immédiat de performances lors
des Coupes de France et ren-
contres internationales car j'ai
manqué les préparations estivales
et automnales. Je vais donc en
profiter pour tout remettre a plat
afin de corriger mes défauts pour
continuer a progresser ! », déclare
le skieur. Nul doute que les bons
résultats seront au rendez-vous !
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flgenda Salons 2018-2019

PROWINTER / Bolzano / Italie
10-12 avril 2018

EXPOMIN / Santiago / Chili
23 - 27 avril 2018

MOUNTAIN PLANET / Grenoble / France
18 - 20 avril 2018

NSAA / Floride / USA
3 - 6 mai 2018

CONGRES FIS / Costa Navarino / Gréce
13 -19 mai 2018

TRANSPORTS PUBLICS / Paris / France
12 - 14 juin 2018

SKI BUILD / Moscou / Russie
13 - 15 septembre 2018

FIS / Zurich / Suisse
25 - 29 septembre 2018

DSF / Paris / France
30 septembre - 2 octobre 2018

ISSW / Innsbruck / Autriche
7 - 12 octobre 2018

CISA IKAR / Chamonix / France
17 - 20 octobre 2018

ALPINE MESSE / Inssbruck / Autriche
20-21 octobre 2018

IAPAA / Orlando / USA
14 - 17 novembre 2018

MAIRES ET COLLECTIVITES
Paris / France
20 - 22 novembre 2018

ALPITEC / Beijing / Chine
16 - 19 janvier 2019
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