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Communiqué de Presse 

Access Commerce accélère son développement 
commercial dans le cloud computing  

La solution Cameleoncloud sera présentée lors de Cloudforce à Paris 
et de Dreamforce à San Francisco, 2 événements majeurs de 

salesforce.com 

Toulouse, le 24 septembre 2009 
Access Commerce (FR0000074247), éditeur international de logiciels de vente multi-canal et de 
configuration d’offres, annonce une accélération de son développement commercial dans le cloud 
computing, A ce titre, la solution Cameleon

cloud
, qui est l’édition de Cameleon dédiée au mode SaaS 

(Software-as-a-Service*), sera présentée à deux événements majeurs de salesforce.com en cette fin 
d’année : Cloudforce et Dreamforce. 

Cloudforce aura lieu à Paris le 29 septembre prochain où environ 350 participants sont attendus.  

Dreamforce aura lieu à San Francisco du 17 au 20 novembre prochain. Cet événement est annoncé 
comme le plus important rassemblement du cloud computing au monde, avec plus de 12.000 participants 
pour plus de 2.000 clients.  

Simplifier la vente de produits et services complexes 
Cameleon

cloud
 CPQ (Configure Price Quote) offre des fonctionnalités qui viennent compléter 

Salesforce CRM en mettant à disposition des vendeurs de puissantes fonctions d’aide à la vente, de 
configuration et de tarification pour réaliser des devis parfaits et générer des propositions commerciales 
professionnelles. Cameleon

cloud
 est étroitement intégré à Salesforce CRM de façon entièrement 

transparente pour l’utilisateur.  

Leader du cloud computing pour la définition et la gestion des offres 
La définition et la gestion des offres commerciales sont réalisées à l’aide de Cameleon

cloud 
Designer. 

Cette application est une solution PLM (Product Lifecycle Management) à l’usage des équipes métiers. 
Elle propose une approche innovante de « Process Based Modeling

TM
 » qui marie facilité d’utilisation et 

processus collaboratif. Cette application, unique dans le cloud computing, contribue à la réduction du 
temps de mise sur le marché des nouveaux produits – time to market. 
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*Le mode SaaS - « Software-as-a-Service » - permet aux entreprises de bénéficier des fonctionnalités d’un logiciel 
sans en faire l’acquisition, l’installation et l’administration technique, mais en souscrivant un abonnement d’utilisation 
du logiciel via internet. Il est également connu sous les termes de « logiciel à la demande » ou « software on 
demand ». 

A Propos d’Access Commerce  

Access Commerce est un éditeur international de logiciels de vente multi-canal et de configuration d’offres. 

La solution Cameleon d’Access Commerce aide les entreprises à vendre leurs produits et services personnalisables 
à travers tous leurs canaux de commercialisation. Elle permet l’optimisation des processus de vente assistée, de 
configuration de produits, de tarification et de génération de devis. En associant une architecture orientée service 
(SOA) et les techniques Web 2.0, elle offre des performances et une scalabilité inégalées qui répondent aux besoins 
des grandes sociétés internationales. Les entreprises mettent en œuvre Cameleon pour gagner en agilité, qualité 
essentielle pour accélérer le time-to-market, pour améliorer l’expérience client et pour accroître leur chiffre d’affaires.  

Les entreprises, parmi les plus prestigieuses, font déjà confiance à Cameleon comme : Air Liquide, Apicil, Eaton 
Corporation, Invacare, Lapeyre, Legrand, Leroy Merlin, Manitou, Pages Jaunes, Philips Electronics, Réunica, Saint-
Gobain, Schneider Electric, SFR, Socomec et ThyssenKrupp.  

Access Commerce est un acteur international implanté en France (Toulouse, Paris, Lyon) et aux USA (Chicago). 
Access Commerce est cotée sur le segment C d’Eurolist et bénéficie de la qualification Oseo d'entreprise innovante. . 

Pour plus d’information : www.access-commerce.fr  

 

Contacts  
 

Access Commerce  
Thibault de Bouville, Directeur Administratif et Financier, +33 (0)5 61 39 78 78, tdebouville(at)access-commerce.com 
Lionel Chapurlat, Directeur Marketing&Business Development, +33 (0)5 61 39 78 78, lchapurlat(at)access-commerce.com 
 
 
 

 

Cameleon et Access Commerce sont des marques déposées d’Access Commerce. Tous les autres noms de sociétés et de produits 
cités appartiennent à leurs propriétaires respectifs. Tous droits réservés © 2009 Access Commerce. 
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