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Access Commerce devient Cameleon Software 

Un changement de dénomination sociale pour accompagner une 
stratégie de développement ambitieuse à l’international 

Toulouse le 29 Mars 2010 

Access Commerce (FR0000074247), éditeur de logiciels de définition d’offres, de configuration et de 
devis, change de nom et devient ce jour Cameleon Software. L’éditeur toulousain est aujourd’hui 
solidement implanté en France et à l’international. Fort de son expérience et d’une base client 
prestigieuse, il souhaite maintenant renforcer sa présence sur le marché nord américain et étendre 
son offre à d’autres métiers que celui de l’industrie. Dans ce sens, ces toutes dernières années, la 
société a profondément évolué : 

 Recentrage sur son offre logicielle Cameleon, 

 Développement d’une nouvelle technologie de pointe, 

 Lancement d’une offre en mode « SaaS » (Software as a Service), 

 Conquête de Grands Comptes Internationaux. 

Pour accompagner cette stratégie d’expansion, Access Commerce fait le choix de changer de nom et 
de devenir Cameleon Software. 

Ce nouveau nom traduit la volonté :  

 d’associer plus directement l’entreprise à son offre logicielle « Cameleon », 

 de souligner la force d’adaptation de l’entreprise à l’environnement et aux besoins de ses 
clients. 

Jacques Soumeillan, PDG de Cameleon Software explique « Access Commerce c’est une très belle 
histoire : 130 clients parmi lesquels de nombreux acteurs du CAC40, des utilisateurs dans 45 pays à 
travers le monde, la reconnaissance du Gartner Group et vingt années d’innovation constante. Le 
caméléon est connu pour adapter sa couleur à son environnement ; depuis notre création nous 
n’avons eu de cesse de nous adapter afin de répondre toujours mieux aux besoins de nos clients. 
Après avoir baptisé notre logiciel Cameleon, c’est  tout naturellement  que nous adoptons cette 
dénomination pour la société. » 

Jacques Soumeillan poursuit, « Ces dernières années, nous avons pris, avec détermination, un virage 
pour proposer Cameleon à une audience plus large. Par exemple, en donnant la capacité aux équipes 
marketing d'assureurs de mettre sur le marché plus rapidement des offres personnalisées pour 
chaque segment de marché ; en permettant aux équipes commerciales d’opérateurs téléphoniques 
d’accroitre la capacité de personnalisation de leurs offres tout en améliorant la simplicité du parcours 
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de vente pour les usagers des différents canaux de ventes. Nous avons rencontré là de vrais succès. 
Nous y avons développé un positionnement et une proposition de valeur uniques et ces réussites 
nous confortent dans notre ambition actuelle d’être plus présent sur ces nouveaux marchés non 
seulement en Europe mais aussi aux Etats Unis. Pour appuyer cette volonté, simplifier notre 
communication autour d’un nom et d’un visuel unique nous a semblé opportun.» 

Dans cette optique, Cameleon Software a aussi récemment renforcé ses équipes commerciales -  en 
particulier à Chicago, son siège américain - et au sein de son marketing groupe. 

« Pour que la belle histoire du Cameleon se poursuive encore longtemps ! », conclut Jacques 
Soumeillan. 

A Propos de la solution logicielle Cameleon  

La solution logicielle Cameleon aide les entreprises à vendre leurs produits et services personnalisables à travers 
tous leurs canaux de commercialisation (vente directe, via un réseau de distribution, en ligne, en boutique). 

Elle permet d’optimiser : 

 la définition et le lancement de nouvelles offres par les équipes marketing, 

 la configuration de produits, la tarification et la génération de devis.  

Cameleon associe une architecture orientée service (SOA) et les techniques Web 2.0, et offre une performance 
et une scalabilité qui répond aux besoins des grandes sociétés internationales. 

 

A Propos de Cameleon Software  

Cameleon Software (auparavant Access Commerce) est le leader sur le marché des logiciels de définition 
d’offres, configuration de produits,  tarification et génération de devis. Ces fonctionnalités permettent aux 
entreprises d’accélérer le lancement de nouveaux produits et services et d’augmenter leurs volumes de ventes 
sur l’ensemble des canaux de commercialisation.  Avec les solutions de Cameleon Software les équipes 
marketing réduisent le temps nécessaire au développement et au lancement de nouvelles offres personnalisées 
alors que les équipes de ventes diminuent le cycle « devis-commande ». En renforçant la collaboration entre ces 
deux équipes les entreprises réduisent leurs coûts et améliorent ainsi leurs résultats. Cameleon Software 
s’intègre aux principaux systèmes d’ERP et de CRM comme ceux de Microsoft, Oracle, SAP et Salesforce.com.  

Créée en 1987 et cotée à l’Euronext depuis 1999, Cameleon Software possède un portefeuille de clients 
prestigieux dans les secteurs de l’industrie, de l’assurance, des télécommunications et du « High Tech » parmi 
lesquels : ATR, Legrand, Philips, Technip , ThyssenKrupp, Groupe APICIL, Gras Savoye, Groupe Agrica, 
Réunica, Pages Jaunes, SFR et IMS Health. 

Pour plus d’information :  www.cameleon-software.com 
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