
 

Résultats 2009 
 

 Chiffre d’affaires 2009 : 34,6 M€, en croissance de 9% par rapport  
à 2008 

 Retour à la rentabilité d’exploitation : EBITDA (*) 2009 positif à 2,7 M€ 

 
Paris, le 30 Mars 2010 : Hubwoo leader mondial de solutions d’achats électroniques à la demande 
SaaS (“Software as a Service”) publie aujourd’hui ses résultats pour 2009. 
 
 
Gregory A. Mark, Directeur Général de Hubwoo, déclare: « Malgré un contexte économique mondial 
difficile, nous sommes heureux d'annoncer une augmentation de 9% de notre chiffre d’affaires 2009 par 
rapport à 2008 et un spectaculaire redressement de l’EBITDA. En 2009 nous avons ramené nos charges 
sous contrôle, nous avons recapitalisé avec succès la Société et avons amélioré significativement notre 
infrastructure et notre offre. Dans un contexte économique général de reprise, nous sommes maintenant 
prêts à générer une croissance plus importante en 2010». 
 
 
1. 2009 : principaux éléments financiers  
 

 

Millions € 2008 2009 variation en %

Trésorerie 1.3 3.5 169%

Flux de trésorerie 
d'exploitation 

-3.0 1.1 n/a

Résultat Net -       
Part du groupe

-10.0 -2.0 n/a

EBITDA(*) -4.6 2.7 n/a

Chiffres d'affaires 31.8 34.6 9%

 
(Chiffres Audités) 

 
Chiffre d’Affaires 
 
Le chiffre d’affaires 2009 est de 34,6 M€, en hausse de 9% par rapport à 2008. La croissance est portée 
par le SaaS (**), composante récurrente du chiffre d’affaires dont la croissance est de 15% par rapport  
à 2008. 
 
Le chiffre d’affaires 2009 de l’activité Services a baissé de 9% par rapport à 2008. Les Services ont été 
impactés par le retard pris dans la signature de plusieurs contrats au 2ème et 3ème trimestre, tel que 
mentionné dans des communiqués précédents. 
 
_______________ 
 
(*)EBITDA: Résultat opérationnel avant dotations aux amortissements, dépréciation des actifs d'exploitation et charges et produits 
non récurrents 
 (**) SaaS est un modèle de mise à disposition de technologies par lequel le prestataire développe une application et héberge ("à la 
demande") le service pour ses clients qui n’achètent pas la technologie mais paient une redevance pour son utilisation. 
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La part de chiffre d’affaires relative aux Fournisseurs, composante du SaaS*, fortement dépendante de la 
situation économique générale et de l’évolution des dépenses en biens et services des Acheteurs, a 
baissé de 5% durant l’année écoulée, et s’élève à  7,4 M€. 

 
Rentabilité 
 
Grâce à la poursuite des efforts d’optimisation des coûts, aux restructurations portant sur des activités 
spécifiques de l'entreprise, à la réaffectation des ressources à des domaines susceptibles de générer  
plus de croissance et une rentabilité plus importante, l’EBITDA 2009 s’élève à 2,7 M€, avec un 
redressement significatif par rapport à 2008 (-4,6 M€). 
Les estimations de l’EBITDA du premier trimestre 2010  confirment la tendance positive de l’année  et la 
mise en place d’une structure de charges saine sur laquelle Hubwoo va pouvoir asseoir sa croissance 
future. 
 
Goodwill 
 
Conformément aux normes IFRS, la valeur du goodwill a fait l’objet d’un test de dépréciation en procédant 
à l’analyse économique du marché et son potentiel de croissance, ainsi qu’à l’estimation de la valeur 
recouvrable. Cette dernière s’étant avérée supérieure à la valeur comptable, aucune dépréciation du 
goodwill n’a été constatée.    
 
Trésorerie et Bilan 
 
Le flux de trésorerie d’exploitation en 2009 est de 1,1 M€ (contre -3 M€ en 2008). Le total des 
investissements incluant l’amélioration des réseaux et des infrastructures, le déploiement de la nouvelle 
solution e-Analyze, basée sur « SAP Business ObjectsTM Spend Performance Management », et les 
premières phases d’évolution de la version  SAP SRM 7.0, s’élève à 1,7 M€. 
Compte tenu de l’augmentation de capital de 4,6 M€, la trésorerie à fin 2009 s’élève à 3,5 M€ (contre  
1,8 M€ en 2008).  
 
 
2.  Faits marquants de 2009 
 
Nouveaux clients Acheteurs 
 

En 2009 Hubwoo a signé 32 nouveaux contrats clients Acheteurs. A fin 2009, le nombre des clients 
Acheteurs s’élève à 120, en augmentation de 36% par rapport à 2008. Les ventes de 2009 se répartissent 
de façon équilibrée entre les principales régions, Europe du Sud, Europe Centrale, Royaume Uni et 
Amériques. 

 
Gregory A. Mark est Directeur Général et Président du Conseil d’Administration 
 
Le 27 mars 2009, Gregory A. Mark  a été nommé Directeur Général de Hubwoo. Il est également, 
Président du Conseil d’Administration depuis le quatrième trimestre 2009. Greg a rejoint Hubwoo en 2006 
en tant que Senior Vice President en charge des opérations en Amérique du Nord. Il apporte plus  
de 25 ans d’expérience dans le management au sein d’entreprises promouvant des solutions 
technologiques basées sur l’internet et connaît parfaitement le domaine des Achats électroniques. 
 
Augmentation de Capital 
 
Hubwoo avait lancé le 18 juin 2009 une augmentation du capital avec maintien du droit préférentiel de 
souscription des actionnaires à raison de 10 actions nouvelles pour 31 actions anciennes au prix  
de 0,20 €. 
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La souscription à l’opération d’augmentation de capital s’est déroulée du 18 juin au 1er juillet 2009 et a 
suscité une demande totale à hauteur de 5,8 millions d’euros correspondant à un taux de souscription de 
145 %, permettant l’exercice de la clause d’extension et la levée de 4,6 M€. 

 
Elargissement de l’offre 
 
Spend Analysis : Hubwoo a enrichi son offre avec Spend Performance de SAP – Business Objects. 
Moteur de recherche : Hubwoo a lancé sa toute dernière génération de moteur de recherche. Cet outil de 
recherche de catalogue multifournisseurs apporte performances et flexibilité dans l’augmentation de la 
gestion de toutes les dépenses en ce inclus les Services. 
Master Data Exchange (MDX) : MDX améliore les capacités d’intégration de l’offre Hubwoo en tant que 
Services pour la synchronisation des données entre les systèmes, sur sites, ERP clients et nos solutions 
à la demande. 
Grâce à ces évolutions produit, les revenus se répartissent de manière équilibrée sur le périmètre de 
l’offre « Source to pay ». 
  
 
Croissance du réseau Fournisseurs 
 
La communauté Fournisseurs a dépassé le nombre de 70.000 fournisseurs actifs, en volume, sur notre 
plateforme, La fréquentation est en hausse de 75% par rapport à 2008. Le nombre de catalogues 
hébergés s’élève à 5.800, en hausse de 48% par rapport à l’année précédente. 
 
Consolidation et évolution de l’infrastructure 
 
En 2009 Hubwoo a complété la consolidation de ses trois centres d’hébergement en un seul. En parallèle, 
Hubwoo a mené à bien l’évolution du réseau MPLS et du stockage, le déploiement de la voix sur IP et de 
la gestion de bases de données. 
Ces évolutions génèrent des réductions de coûts significatives et la nouvelle architecture, ainsi optimisée, 
permettra d’importantes économies d’échelle avec des investissements en capital limités. 
 
Manille 
 
Hubwoo a ouvert une succursale à Manille, aux Philippines, qui emploie, à ce jour, environ 30 salariés, 
principalement dans les activités de support client et gestion des fournisseurs.  
  
  
 
A propos de Hubwoo (www. hubwoo.com) 
 
Hubwoo est le leader mondial de solutions d'achats électroniques à la demande SaaS (« Software as a 
Service »). La société gère la plus importante communauté Business to Business avec plus  
de 150 grands groupes internationaux clients (dont 50 dans le « Fortune 1000 ») et plus  
de 70 000 fournisseurs connectés. Les principaux clients sont Honeywell, Total, BASF, Evonik, EDF, 
Nokia, Michelin, Shell, Bayer, Henkel, Statoil, Hershey’s, Consol Energy, EcoPetrol, Carl Zeiss, Burton’s 
Foods, The Dow Chemical Company, ENI, and Graham Packaging. La Société est implantée 
internationalement, et a un partenariat stratégique avec SAP AG and IBM. 
Cotée au Compartiment C de l’Eurolist d’Euronext Paris.  
ISIN : FR0004052561, Euronext : HBW.NX, Google : HBW 
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Contacts Hubwoo 
Rinus Strydom (Directeur Marketing et Produit Groupe) 
Sergio Lovera  (Directeur Administratif et Financier Groupe) 
Tel: +33 (0)1 53 25 55 00 
E-mail: contact@hubwoo.com 
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