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Cameleon Software annonce
son Chiffre d’Affaires pour le 3°™ trimestre 2010

Toulouse, France, le 28 octobre 2010

Cameleon Software (FR0000074247), leader sur le marché des logiciels de définition d’offres,
configuration de produits, tarification et génération de devis, annonce ce jour son chiffre d'affaires
provisoire pour le troisiéme trimestre 2010.

M€ T3 2010 T3 2009
Revenu Logiciels 1,12 1,47
Revenu Services Associés 0,65 0,52
Total Chiffre d’Affaires T3 1,77 1,98

(Données provisoires-Non auditées)

(M€) T1-T3 2010 T1-T3 2009
Revenu Logiciels 4,19 3,46
Revenu Services Associés 1,66 1,69
Total Chiffre d’Affaires T1-T3 5,85 5,15

(Données provisoires-Non auditées)

Le chiffre d'affaires sur les neuf premiers mois de I'année s’éléve a 5,85 M€, contre 5,15 M€ sur la
méme période I'année précédente, soit une croissance de 14% sur la période. Sur le troisieme
trimestre 2010, le chiffre d'affaires consolidé provisoire représente 1,77 M€ contre 1,98 M€ sur la
méme période de I'exercice précédent, en baisse de 11%.

Jacques Soumeillan, Président de Cameleon Software, a déclaré : « Sur les neuf premiers mois de
'année, l'activité de la Société s’inscrit dans une dynamique de forte croissance et cette tendance
positive devrait se confirmer sur le quatrieme trimestre. La performance en demi-teinte de la Société
sur le troisiéme trimestre s’explique notamment par le décalage d’une importante affaire en Europe.
Le modele SaaS confirme quant a lui pleinement son potentiel : on constate notamment une forte
accélération des consultations pour ce type d’offres aux USA. Le portefeuille de la Société est
encourageant pour la fin de 'année 2010 et le début 2011 et nous poursuivons nos efforts Sales &
Marketing afin d’accélérer notre déploiement autour de salesforce.com et devenir un acteur privilégié
de cet écosystéme. »

Pour mémoire, la Société rappelle que son point mort prévisionnel devrait se situer aux alentours de
8,6 M€ sur I'exercice 2010.
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Ce communiqué de presse peut contenir des déclarations relatives aux perspectives d'avenir basées sur des
estimations et des hypotheses retenues par la Direction ainsi que sur des informations dont elle dispose. Elles
comprennent des risques, des incertitudes et des hypothéses pouvant présenter des différences sensibles avec les
résultats réels de la société. Le lecteur du présent communiqué de presse ne doit pas accorder un caractere de
certitude aux déclarations relatives aux perspectives d'avenir.

A Propos de Cameleon Software

Cameleon Software (auparavant Access Commerce) est le leader sur le marché des logiciels de définition
d’offres, configuration de produits, tarification et génération de devis. Ces fonctionnalités permettent aux
entreprises d’accélérer le lancement de nouveaux produits et services et d'augmenter leurs volumes de ventes
sur 'ensemble des canaux de commercialisation. Avec les solutions de Cameleon Software les équipes
marketing réduisent le temps nécessaire au développement et au lancement de nouvelles offres personnalisées
alors que les équipes de ventes diminuent le cycle « devis-commande ». En renforgant la collaboration entre ces
deux équipes les entreprises réduisent leurs colts et améliorent ainsi leurs résultats. Cameleon Software
s’integre aux principaux systémes d’ERP et de CRM comme ceux de Microsoft, Oracle, SAP et Salesforce.com.

Créée en 1987 et cotée a I'Euronext depuis 1999, Cameleon Software posséde un portefeuille de clients
prestigieux dans les secteurs de l'industrie, de I'assurance, des télécommunications et du « High Tech » parmi
lesquels : ATR, Legrand, Philips, Technip , ThyssenKrupp, Groupe APICIL, Gras Savoye, Groupe Agrica,
Réunica, Pages Jaunes, SFR et IMS Health.

Pour plus d’information : www.cameleon-software.com et www.salesforce.com/appexchange

A Propos de la solution logicielle Cameleon

La solution logicielle Cameleon aide les entreprises a vendre leurs produits et services personnalisables a travers
tous leurs canaux de commercialisation (vente directe, via un réseau de distribution, en ligne, en boutique).

Elle permet d’optimiser :
e la définition et le lancement de nouvelles offres par les équipes marketing,
e la configuration de produits, la tarification et la génération de devis.

Cameleon associe une architecture orientée service (SOA) et les techniques Web 2.0, et offre une performance
et une scalabilité qui répond aux besoins des grandes sociétés internationales.

Thibault de Bouville, Directeur Administratif et Financier, +33 (0)5 61 39 78 78, tdebouville(at)cameleon-software.com
Virginie Dupin, Directeur Marketing, +33 (0)5 61 39 78 78, vdupin(at)cameleon-software.com
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