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Résultat net 2012 : 6% du chiffre d’affaires 

Croissance de 270% du chiffre d’affaire SaaS 

Trésorerie disponible : 4,9M€ 

Toulouse, France, le 18 février 2013 

Cameleon Software (FR0000074247), leader sur le marché des logiciels de définition d’offres, 
configuration de produits, tarification et génération de devis, annonce ce jour son résultat net pour 
l’exercice 2012, tel qu’arrêté par son Conseil d’Administration en date du 14 février 2013. 

 

(M€) 2012 2011 

Revenu Logiciel 7,55 6,20 

Revenu Services Associés 2,89 2,02 

Chiffre d’affaires 10,43 8,22 

Marge brute 10,21 8,11 

Frais de personnel (6,89) (6,09) 

Résultat opérationnel courant 0,57 (0,91) 

Frais non récurrents (0,03) (0,55) 

Résultat opérationnel  0,54 (1,47) 

Financier et autres 0,06 0,09 

Résultat net 0,60 (1,38) 

(Normes IFRS, données provisoires) 2009 

 

Le chiffre d'affaires consolidé provisoire s’élève à 10,43M€ sur l’exercice 2012, contre 8,22M€ sur 
l’année 2011, soit une croissance de +27% sur l’année. 
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Sur le quatrième trimestre, le Groupe a poursuivi aux USA son développement des ventes en mode 
SaaS avec notamment les signatures de contrats  avec l’un des leaders mondiaux de l’optique et de 
l’ophtalmologie ou avec le premier groupe mondial de média pour l’éducation. Sur cette zone, l’activité 
est en croissance de +39% sur l’année. Cameleon Software a aussi réalisé des ventes importantes 
auprès de grands comptes dans le secteur des assurances et des mutuelles en Europe. MMA, 3ème 
compagnie d’assurance à réseau d’agents de France, va déployer la solution Cameleon sur tous ses 
canaux et supports de ventes. Cameleon est devenu de fait le leader naturel du CPQ sur ces 
marchés. De plus, la société a renforcé en 2012 sa base installée dans le monde de l’Industrie, du 
High-Tech et du Life Science. 

Le revenu récurrent (redevances de maintenance et redevances SaaS) représente, en 2012, 40% du 
chiffre d'affaires consolidé. Le revenu SaaS croît de 270% sur la période. 

Résultat Net et Cash-Flow 

Le Résultat Opérationnel Courant bénéficie de la croissance de l’activité, le niveau de point mort étant 
en ligne avec les prévisions à 9,83M€. Le Résultat Net est positif à hauteur de 0,6M€, contre une 
perte de 1,38M€ en 2011.  

La société rappelle qu’elle n’active pas de frais de R&D.  

Le taux de R&D/Chiffre d'affaires se situe à 18% sur l’exercice 2012, contre 25% en 2011. Compte 
tenu du développement de la société, ce taux devrait se stabiliser voire diminuer dans les années 
futures. 

On note aussi la forte augmentation de la trésorerie nette de la société, qui passe de 1,76M€ au 31 
décembre 2011 à 4M€ au 31 décembre 2012, qui s’explique par le résultat sur la période et une 
évolution favorable du besoin en fonds de roulement. 

Bilan de clôture au 31 décembre 2012 

Le bilan de clôture est présenté ci-après : 

 

Actif en M€ 2012 2011 

Ecarts d’acquisition 2,80 2,80 

Autres actifs non courants 0,73 0,77 

Clients 5,05 5,42 

Autres actifs courants 0,47 0,58 

Trésorerie  4,87 2,02 

Total actif 13,92 11,58 

Passif en M€  2012 2011 

Capitaux propres 5,09 4,31 

Dettes financières long terme 0,87 0,06 

Dettes financières court terme - 0,20 

Dettes fournisseurs 0,88 0,87 

Autres dettes 2,79 2,68 

Produits constatés d’avance  4,29 3,45 

Total Passif 13,92 11,58 

(Normes IFRS, données provisoires)   



 Résultat net 2012 : 6% du chiffre d’affaires   
Croissance de 270% du chiffre d’affaire SaaS | Trésorerie disponible : 4,9M€ 

  Page 3 / 3 

 

Perspectives 2013 

Jacques Soumeillan, Président du Conseil d’Administration de Cameleon Software, indique : «L’année 
2012, qui consacre le retour de Cameleon Software à la rentabilité, atteste de la pertinence des choix 
stratégiques opérés en 2009 lorsque la société s’est réinventée en se focalisant sur son actif 
essentiel, sa solution CPQ, sur son marché de prédilection, les grandes entreprises. Elle a dès lors 
lancé la transformation de son business model en un modèle SaaS. Ce modèle consiste en une 
souscription pluriannuelle de licences, déployées progressivement et facturées annuellement. Il 
permet une augmentation régulière des revenus récurrents, accroît la visibilité et améliore la 
rentabilité, une fois la période d’amorçage passée. 2012 constitue un exercice charnière qui nous 
place aujourd’hui dans les meilleures conditions possibles pour poursuivre notre développement 
auprès des grands comptes en mode SaaS tant aux Etats-Unis qu’en Europe. Notre situation 
financière saine, renforcée par une forte génération de trésorerie en 2012, nous permettra de déployer 
sereinement notre plan de développement centré sur l’innovation. Ces éléments nous rendent 
confiants dans notre capacité à maintenir une forte dynamique commerciale en 2013 qui aura, du fait 
de la prépondérance du SaaS, un impact plus grand sur la prise de commande que sur le revenu à 
court terme. » 

Ce communiqué de presse peut contenir des déclarations relatives aux perspectives d'avenir basées sur des 
estimations et des hypothèses retenues par la Direction ainsi que sur des informations dont elle dispose. Elles 
comprennent des risques, des incertitudes et des hypothèses pouvant présenter des différences sensibles avec les 
résultats réels de la société. Le lecteur du présent communiqué de presse ne doit pas accorder un caractère de 
certitude aux déclarations relatives aux perspectives d'avenir. 

 

A Propos de Cameleon Software  

 
Cameleon Software  est le leader des solutions de co nfiguration  de produits, de tarification et de dev is  
pour tous les canaux et supports de ventes.  
Nos solutions permettent aux équipes commerciales de réduire le temps de cycle « devis-commande » et de 
vendre plus sur tout l’ensemble des canaux de ventes. Elles  permettent également aux équipes Marketing 
Produits de définir et mettre sur le marché plus vite des offres nouvelles. Cameleon s’intègre aux principaux CRM  
et ERP comme Salesforce.com, SAP, Oracle et Microsoft, est disponible en mode licences ou SaaS et est 
accessible depuis un iPad ou iPhone. Evaluée comme « Positive » dans le Marketscope des analystes du 
Gartner, Cameleon Software est une société cotée, forte de prestigieuses références dans des secteurs comme  
l’assurance, les services financiers, les télécoms, le High Tech et l’industrie parmi lesquelles ADT, Clear Channel,  
Gras Savoye, Pages Jaunes, SFR, Technip et ThyssenKrupp. 

Pour plus d’information : www.cameleon-software.com et www.salesforce.com/appexchange 
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