HUBWCO

Information financiere du 4éme trimestre 2014

Paris — 29 janvier 2015 — Hubwoo (Euronext: HBW.NX), leader dans la gestion globale du spend et des
solutions collaboratives des processus business, diffuse aujourd’hui l'information financiére au titre du
4éme trimestre 2014, en application de la Directive Européenne Transparence.

Gregory A. Mark, Président-Directeur Général de Hubwoo déclare: «Notre performance concernant les
ventes a un effet positif évident sur le 4éme trimestre. La perte de Chiffre d’Affaires relative aux activités
SAP va continuer de peser négativement sur la croissance. Néanmoins, les récents succés commerciaux
nous rendent confiants en ce qui concerne notre capacité a apporter au marché des solutions innovantes.
Ces solutions permettent aux entreprises de réaliser des économies en faisant levier sur les
investissements technologiques des clients en « sourcing », en gestion des achats et de la facture
électronique. Notre priorité est la gestion des dépenses de I'entreprise, I'adhérence des processus achats
aux conditions contractuelles des fournisseurs, car la facilité d’utilisation génere une meilleure adoption de
la solution, qui de facto améliore la conformité aux processus et aux contrats, et ainsi garantit des
économies substantielles».

Chiffre d’Affaires:
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SaaS (**) 6.4 || 5.7 65 || 5.6 6.3 || 55 6.6 || 5.7 -14% 258 || 22.5 -13%
Services 11 ] 11 14 | 1.3 13 | 11 12 | 15 24% 5.0 5.0 -1%

(Chiffres non audités)

(*) Pourcentages calculés sur les nombres exacts et non sur les nombres arrondis présentés

(**) SaasS est un modeéle de mise adisposition de technologies par lequel le prestataire développe une
application et héberge ("alademande") le service pour ses clients qui n'achétent pas la technologie mais
paient une redevance pour son utilisation.

Le Chiffre d’Affaires du 4éme trimestre s’éléve a 7,1 M €, en croissance de 9% par rapport au trimestre
précédent, et en baisse de 8% par rapport au méme trimestre de 2013. Sur 'ensemble de l'année, le
Chiffre d’'Affaires décline de 11%.

L’amélioration constatée au 4éme trimestre est la conséquence de la bonne performance des Services
(+38%), du fait d’implémentations de nouveaux clients et de I'expansion des solutions de clients existants.
Le SaaS (**) évolue également positivement (+3%), en conséquence de nouveaux clients et de
'augmentation de I'usage de la plateforme par les clients existants.

En ce qui concerne I'évolution, également positive, des principaux paramétres d’activité sur la plateforme,
celle-ci est particulierement visible au niveau de la solution de gestion Catalogues électroniques — de plus
en plus de clients utilisent la solution en lien avec les conditions contractuelles de leurs fournisseurs. La
solution d’automatisation des tickets dans le secteur Energie, mais aussi la solution de gestion
électronique de la facture donnent des niveaux d’utilisation croissants auprés de nos clients.

(***) EBITDA: Résultat Opérationnel avant dotations aux amortissements, dépréciation des actifs d'exploitation et charges et produits non

récurrents
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Tel gqu’indiqué a l'occasion d’autres communications, le niveau des ventes en 2014 s’est amélioré (plus
gue doublé en termes de commandes SaaS) par rapport a 2013.

La Société considére cette amélioration comme encourageante, mais reste prudente en ce qui concerne
le Chiffre d’Affaires, du fait de I'’évolution concernant les anciens produits.

La communication concernant la profitabilité, le bilan et les flux de trésorerie de I'exercice 2014 est prévue
fin Mars 2015. Toutefois les premiers indicateurs disponibles indiquent un niveau d’EBITDA (***), mesuré
en % du Chiffre d’Affaires, qui se situe a un niveau comparable a celui de 2013, et un niveau de la
Trésorerie trés proche a celui de I'ouverture de 2014 (6,3 M €).

A propos d’Hubwoo (www.hubwoo.com)

Hubwoo connecte les entreprises en offrant des solutions globales de gestion du spend et
d’automatisation, dans un contexte collaboratif, des processus business concernant biens et services,
dans le Cloud , par le Business Network.

Nos solutions s’intégrent a tout ERP ou systéme de gestion achat, et offrent au client des systémes faciles
a utiliser, qui favorisent 'adoption, la conformité et les réductions de charges.

Parmi les principaux clients se trouvent BASF, Honeywell, Shell, Evonik, EDF, Nokia, Nationwide,
Michelin, Henkel, Statoil, CONSOL Energy, EcoPetrol, Campbell’'s, Burton’s Foods, and The Dow
Chemical Company. Les partenariats globaux d’Hubwoo incluent GEP,SAP, IBM et TrustWeaver.

Hubwoo est présent a Paris, Houston, Chicago, Bonn, Londres, Manille et Leuven. Hubwoo est coté au
Compartiment C de Euronext Paris Eurolist.
ISIN: FR0004052561, Euronext: HBW, Reuters: HBWO.PA, Bloomberg: HBW:FP

Contacts
Sergio Lovera (Chief Financial Officer)

Tel: +33 (0)1 53 25 55 00
E-mail: investorcontact@hubwoo.com

(***) EBITDA: Résultat Opérationnel avant dotations aux amortissements, dépréciation des actifs d'exploitation et charges et produits non
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