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Boulogne-Billancourt, le 9 novembre 2009 
 
 
 
 

CHIFFRE D’AFFAIRES 9 MOIS : 117,2 M€ EN CROISSANCE DE +21% 

ACQUISITION NETTE DE + 25 000 ABONNES AU T3 

RESULTATS 9 MOIS : 20,5% DE MARGE DE ROAA 

 
 
 
Meetic (FR0004063097 - MEET), leader européen de la rencontre en ligne, annonce aujourd’hui son 
chiffre d’affaires et ses résultats pour le troisième trimestre et les 9 premiers mois de l’exercice 2009. 
 
 
 
� Chiffre d’affaires  

 

Meetic consolide depuis le 1er juin 2009 l’activité de Match International Ltd, dont la devise fonctionnelle 
est la livre sterling. Le Groupe a donc accru son exposition à l’évolution des taux de change, et en 
particulier à la livre sterling qui a évolué très défavorablement face à l’euro durant ces derniers mois. 
30% de l’activité du Groupe est désormais exposé aux fluctuations des devises hors Euro. 
 

• Chiffre d’affaires consolidé cumulé au 30 septembre  2009 

En millions d’euros 
30/09/2009             

(9 Mois) 
30/09/2008             

(9 Mois) 
 Variation                

en % 

30/09/2009           
Taux de 
change 
constant 

 Variation                
en % 

Chiffre d’affaires* 117,2 97,0 20,8% 121,0 24,7% 

*non audité 

Le chiffre d’affaires consolidé du Groupe à 9 mois s’établit à 117,2 millions d’euros, en progression de 
+20,8% par rapport à la même période de l’exercice précédent. A taux de change constant, le chiffre 
d’affaires sur 9 mois aurait atteint 121,0 millions d’euros, soit une croissance de +24,7%. 

Match International Ltd a contribué à hauteur de 19,0 millions d’euros au chiffre d’affaires consolidé  
cumulé au 30 septembre 2009. 

96% du chiffre d’affaires a été réalisé en Europe et 4% dans le reste du monde. 
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• Chiffre d’affaires consolidé par activité 

En millions d’euros 
30/09/2009             

(9 Mois) 
30/09/2008             

(9 Mois) 
 Variation                 

en % 

30/09/2009           
Taux de 
change 
constant 

 Variation                
en % 

Internet 113,1 92,8 21,9% 116,9 26,0% 

En % du CA total 97% 96%   97%   

Mobile  2,7 2,8 -3,2% 2,7 -2,9% 

En % du CA total 2% 3%   2%   

Autres 1,4 1,4 -4,1% 1,4 -2,2% 

En % du CA total 1% 1%   1%   

TOTAL* 117,2 97,0 20,8% 121,0 24,7% 

97% du chiffre d’affaires des 9 premiers mois a été réalisé par l’activité Internet. A taux de change 
constant, la progression de cette activité aurait été de +26,0% à 116,9 millions d’euros. 

Les ventes d’abonnements internet sur 9 mois (retraitées des produits constatés d’avance) se sont 
établies à 119,5 millions d’euros à taux de change constant, à comparer à 97,8 millions d’euros sur les 
9 premiers mois de l’exercice 2008, soit une croissance de 22%. 

• Chiffre d’affaires consolidé par trimestre 

 

A taux de change constant, le chiffre d’affaires du troisième trimestre 2009 se serait élevé à 49,0 
millions d’euros, soit une progression de l’activité de +44,1% par rapport au 3ème trimestre 2008.   

 

� Acquisition nette de 25 000 abonnés  

 

Le parc abonnés du Groupe au 30 septembre 2009 s’établit à 970 623 abonnés contre 945 348 
abonnés au 30 juin 2009, soit une acquisition nette de 25 275 abonnés au cours du 3ème trimestre.   
Le Groupe poursuit ainsi sa progression globale de parc abonnés, tout en continuant à gérer la 
combinaison de ses offres de dating et de matchmaking à travers ses différents produits et marques. 
 

En millions d’euros 

2009 2008 

T1 2009 T2 2009 T3 2009 T1 2008 T2 2008 T3 2008 

Internet 31,6 35,7 45,8 30,5 29,6 32,7 

Mobile  0,9 0,9 0,9 0,9 1,0 0,9 
Autres  0,5 0,5 0,4 0,5 0,5 0,4 
TOTAL* 33,0 37,1 47,1 31,9 31,1 34,0 
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� Résultats à 9 mois  
 
 
 ● Première concrétisation des synergies de coûts et forte amélioration de la rentabilité au 

3ème trimestre  
 

En millions d’euros * 
30/09/2009                                  

(9 mois) (1) (2) 

 
Chiffre d'affaires 

 
117,2 

ROAA* avant coût des actions gratuites 24,1 

En % du CA total 20,5% 

ROAA** 21,6 

En % du CA total 18,4% 

Résultat opérationnel 19,4 

En % du CA total 16,5% 
 
Résultat net des activités poursuivies  

 
12,0 

 
Résultat net des activités abandonnées  

 
0,6 

Résultat Net de la période 12,6 

En % du CA total 10,8% 
* non audité 

**Résultat opérationnel avant amortissement des immobilisations 

(1)Intégration de Match.com Europe dans les comptes consolidés au 1er juin 2009 

(2)Le Groupe publie pour la première fois des résultats trimestriels. En l’absence de publication trimestrielle 
antérieure, cette publication se fait sans comparatif. 

 

Le résultat opérationnel avant amortissement des immobilisations (ROAA) et avant coût des actions 
gratuites s’établit à 24,1 millions d’euros sur 9 mois, soit une marge de 20,5% contre une marge de 
15% au 30 juin  2009. 

Match International Ltd a contribué pour 6,9 millions d’euros au résultat opérationnel 9 mois du Groupe 

La forte amélioration de la rentabilité au cours du 3ème trimestre est le résultat de la maitrise des 
investissements marketing au cours de la période, et constitue une première concrétisation des 
synergies de coûts marketing liées à l’intégration des activités européennes de Match.com. 

Les investissements marketing du Groupe ressortent ainsi sur 9 mois à 59 millions d’euros, soit 50% du 
chiffre d’affaires de la période contre 54% au premier semestre. 

• Structure financière solide 

Le Groupe dispose au 30 septembre 2009 d’une trésorerie excédentaire de 41 millions d’euros. Les 
seules dettes financières au 30 septembre 2009 sont relatives à l’acquisition de Match International 
Limited, et s’élèvent à un montant estimé de 7,1 millions d’euros. 
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� Perspectives 2009  

 
Marc Simoncini, Président Directeur Général de Meetic, conclut : «Au cours de ce trimestre, le Groupe 
a su maîtriser ses investissements publicitaires tout en assurant la croissance de son parc abonnés. 
Nous assistons aux premiers effets des synergies marketing liées à l’acquisition de Match International 
Limited. Ces premiers résultats nous permettent de confirmer à nouveau notre objectif de marge de 
ROAA comprise entre 20 et 25% sur l’exercice 2009 ». 
   
  

A propos de Meetic, leader européen des rencontres (www.meetic-corp.com) 

Meetic gère deux services en Europe : dating et matchmaking, principalement sous les marques meetic et Meetic Affinity et 
exploite dans le domaine de la rencontre deux modèles économiques fortement complémentaires, l’un basé sur l’usage de 
l’Internet, l’autre du Mobile. En reprenant en juin 2009 les activités Europe du n° 1 mondial Match.co m, Meetic a consolidé sa 
première place sur le continent. Le groupe est aujourd’hui présent dans 16 pays d’Europe et en Amérique Latine, et est disponible 
en 13  langues. 
Poursuivant depuis sa création une stratégie claire de leadership basée sur une politique qualité prioritaire, un marketing innovant 
et une parfaite maîtrise technologique, le Groupe s’attache à améliorer en permanence ses services et à répondre encore plus 
précisément aux différentes attentes de ses abonnés en Europe. Meetic a réalisé en 2008 un chiffre d’affaires de 133,6 M€ et un 
résultat opérationnel de 12,5 M€. 
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Communiqué du chiffre d’affaires 2009 :  
11 février 2010, après la clôture des marchés 


