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En M€ Juin 2009 Juin 2010
Chiffre d’affaires 81,3 88,4
Résultat opérationnel courant 6,8 5,8

En % du CA 8 % 7 %
Coût financier (0,6) 0,5
Résultat net part du groupe 2,8 3,4

En % du CA 3 % 4 %
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+ 9 %

88,4

S1 2009 S1 2010

81,3

Chiffre d’affaires
(en M€)

+ 20 %

3,5

S1 2009 S1 2010

2,8

Résultat net
(en M€)

+ 82 %

240

S1 2009 S1 2010

132

Carnet de commandes
(en M$)

CIS est une entreprise indépendante spécialisée dans le catering international : 
services de restauration, d’hôtellerie et de multiservices pour le compte 
de sociétés françaises ou étrangères, réalisant des projets industriels, pétroliers
et para-pétroliers, de BTP ou encore exploitations minières, dans des régions
isolées ou en voie de développement et dans des conditions extrêmes.

Au 1er semestre 2010, le chiffre d’affaires de CIS a progressé de près de 9 % grâce, en particulier, 
à sa politique commerciale dynamique et à la reprise des investissements dans les domaines miniers et
du BTP avec l’ouverture de trois nouveaux pays : la Sierra Leone, le Burkina Faso et la Guinée Equatoriale.  
A fin juin 2010, CIS enregistre un niveau particulièrement élevé de son carnet de commandes à 240 M$
contre 132 M$ sur le 1er semestre 2009.
Le résultat opérationnel ressort à 5,8 M€ contre 6,8 M€ au 30 juin 2009 soit un niveau de rentabilité
opérationnelle qui reste satisfaisant à 7%, alors que le contexte de crise économique mondiale perdure.
Le résultat net affiche pour sa part une hausse de 20 % due, notamment, à une baisse des coûts financiers.
Au 30 juin 2010, la structure financière du groupe demeure solide avec 43 M€ de fonds propres et une
trésorerie nette de 18 M€.

Perspectives
Les perspectives de développement pour CIS restent très prometteuses dans un marché durablement porteur.
Depuis plusieurs mois, CIS a engagé des actions fortes de dynamisation de sa force commerciale sur
des zones ciblées, visant à :
- Renforcer ses positions dans les pays d’opération à fort potentiel,
- Pénétrer de nouveaux marchés de taille significative offrant un potentiel de développement important,
- Elargir son référencement auprès de clients nouveaux,
- Etendre son offre globale de multiservices,
- Optimiser les actions de partenariat,
- Saisir les opportunités de croissance externe.
Globalement, sur l’exercice 2010, CIS devrait afficher une nouvelle croissance à deux chiffres de son activité.


