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Paris, le 13 novembre 2008

Chiffre d’affaires du 3 € trimestre 2008 : 3,12 M€ soit +9,5%

i2S est un acteur de référence international sur le s marchés de la vision
numérique, de I'optronique et du traitement profess ionnel de I'image a haute

valeur ajoutée. Le groupe i2S est coté sur Alternex t depuis le 24 octobre 2007
(ISIN : FR 0005854700 / Mnémo : ALI2S).

En millions d’euros 2008 2007 Variation

en %
Chiffre d’affaires du 1¢" semestre 6,83 7,29 -6,2%
Chiffre d’affaires du 3°€ trimestre 3,12 2,85 +9,5%
Total chiffre d’affaires 9 mois 9,96 10,13 -1,8%
Un troisieme trimestre en progression sur les deux principales divisions et a
I'international

Avec une activité qui progresse de 9,5% sur le 3° trimestre, le chiffre d’affaire cumulé d'i2S a
fin septembre ressort a 9,96 M€, en légére décroissance de -1,8%. Ces résultats sont
néanmoins trés contrastés suivant les divisions. La division LineScan qui opere a 100% en
zone dollars (USA et Chine) dans un contexte économique tres difficile, accuse une
décroissance sur le trimestre de -77,1% et de -55,4% sur 9 mois. Les divisions DigiBook et
Vision réalisent pour leur part une bonne performance avec une croissance respective de
+32,2% a 1,49 M€ et de +17,5% a 1,53 M€.

Au global, i2S a réalisé un chiffre d'affaires a l'international de 6,48 M€, en croissance de
6,7% par rapport & la méme période de I'exercice 2008, soit 65,1% de son chiffre d’affaires
total. Ce résultat, compte tenu du contexte économique international, d’'un effet de change
défavorable et de lI'impact négatif de la division LineScan, peut étre considéré comme
encourageant.

Faits marquants du 3 ° trimestre par Division

= La division DigiBook , spécialisée dans les scanners de documents reliés et d’archives,
a réalisé un chiffre d'affaires de 1,49 M€ en croissance de 32,2% par rapport au 3°
trimestre 2007. En cumulé sur 9 mois, le chiffre d'affaires de la division DigiBook s’établit
a 4,76 M€ en croissance de 8,3% et représente 47,8% du chiffre d’affaires total du
groupe.

= La division prépare un congres mondial début novembre réunissant 'ensemble de ses
distributeurs, destiné a présenter sa stratégie de développement et a lancer trois
nouveaux scanners majeurs et sa nouvelle suite de logiciel de compression d'images.

o le copiBook HD , version haute définition, produit phare de la division ;

/3



o le Suprascan Il , large format, haute définition haute productivité, considéré par le
cabinet d'expertise américain, Image Sciences Associates, comme le scanner
professionnel dédié aux documents reliésle plus performant de sa catégorie ;

0 etle copiBook « e-scan » , initiateur d’un nouveau concept « easy to use », dédié au
libre service dans les segments des bibliotheques universitaires, archives ou
entreprises.

La division LineScan , qui opére principalement sur le marché américain des systémes
de contréle qualité et d’optimisation de production a été réorganisée. Confrontée a des
reports massifs des investissements industriels aux USA et méme en Chine, dans des
marchés subissant une crise sévére - marchés du verre (immobilier, automobile) et du
film plastique - I'activité de la division a été repositionnée sur le marché du film solaire,
qui est en forte progression. Le troisieme trimestre est & 'image du premier semestre en
forte décroissance (-55,4% au cumul) et représente désormais 4,8% du chiffre d’affaires
total du groupe.

La division Vision, spécialisée dans le développement en France de solutions
innovantes de vision numérique dédiées aux acteurs du Sport, des Medias du Biomédical
ou encore de I'’Aéronautique, affiche une activité en croissance sur le troisieme trimestre
a 1,53 M€ (+17,5%) et revient & une croissance légerement positive (+0,9%) en cumulé a
4,71 M£€. La division représente 47,3% du chiffre d’affaires du groupe a fin septembre.

Sports & Médias : JO de Pékin, la technologie « pho  to finish » d'i2S, incluant des
systemes de caméras et des logiciels de traitement d'images, choisie pour suivre
'ensemble des principales courses de vitesse (athlétisme, cyclisme, aviron) a été un
succes, beaucoup d'images photo finish (finale 100m, 200m, 400m) en particulier ont
circulé dans la presse internationale. D’autre part la solution Goal Finish sera présentée
en premiere mondiale au Sportel de Monaco en Octobre 2008.

Biomédical : Aprés avoir signé avec une société spécialisée dans la fabrication de test
et de diagnostics biologiques un contrat portant sur la réalisation d’'une nouvelle
génération de modules de lecture de test (phase d’industrialisation en cours pour une
livraison en fin d’année), la division Vision a signé avec le leader mondial de I'immuno-
hématologie un contrat portant sur la conception et I'industrialisation d’'un automate de
lecture et de contrdle hématologique de rhésus sanguin. Ces deux nouveaux automates
seront présentés lors des Journées Internationales de la Biologie a Paris en novembre
2008.

Perspectives

Compte tenu d'un contexte macro économique dégradé, i2S a pris le parti d’'une gestion
encadrée de ses ressources et engagé un plan d’action offensif & moyen terme pour
préparer la reprise.

Afin d’adapter sa structure de codts aux conditions de marché, le Groupe a engagé un plan
d’économies notamment en matiere de frais généraux et de sous traitance en R&D.

En termes d’activité, les fondamentaux des deux principaux marchés du groupe (Vision et
Digibook) restent solides car portés par des besoins structurels. Toutefois, a court terme la
visibilité sur la croissance de I'activité impose la prudence en raison de risques de décalages
dans les programmes d’investissements qui sont actuellement en cours de négociation.
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Par ailleurs, le Groupe i2S a engagé un plan d'actions destiné a renforcer sa capacité
d’'innovation (focalisation de la R&D sur la division Digibook), a conquérir de nouveaux
marchés (lancement de nouveaux produits ouvrant I'accés a une clientéle élargie), et a
augmenter la récurrence de ses revenus (lancement d'une offre de services au sein de

Vision et Digibook).
Parallélement, le groupe poursuit une extension sélective de sa couverture commerciale en
privilégiant les projets a cycles courts et 'accompagnement des grands comptes.

L'ensemble de ses mesures prendront leur plein effet en 2009 et devraient a terme conforter
les positions du groupe.

Prochain rendez-vous :
Chiffre d’affaires annuel 2008 le mardi 17 février 2009 aprés Bourse
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