IPS0GEN COMMUNIQUE

CANCER PROFILER

CHIFFRE D’AFFAIRES ANNUEL 2011 : 9,50 M€
Croissance soutenue de I'activité : +14% (17%b a taux de change constant)

Réussite confirmée du lancement mondial de la gamme BCR-ABL IS MMR
pour les leucémies

Marseille, le 20 février 2012 - IPSOGEN (Alternext - FR0010626028 - ALIPS), pionnier et acteur de
référence dans le développement et la commercialisation de tests de diagnostic moléculaire dans le
cancer, annonce aujourd’hui son chiffre d’affaires consolidé pour I'exercice clos au 31 décembre 2011.

Le chiffre d'affaires 2011 s’établit a 9,50 M€, comparé a 8,37 M€ en 2010. Cette évolution correspond
a une hausse de +14% par rapport a I’exercice précédent, et de +17% a taux de change constant.

Var. n/n-1
En KE€* 31-déc-11 31-déc-10 Var.n/n-1 Taux de change
constant
CA Total consolidé 9 503 8 371 14% 17%
Dont CA Produits et Services 7 378 5994 23% 25%
Dont CA Licences JAK2 V617F 2 125 2 377 -11% -5%

*chiffres audités, normes IFRS

Vente de kits diagnostiques : I’activité la plus dynamique de la Société

Ce sont les produits (kits) qui affichent la plus forte performance avec une croissance de +23% par
rapport aux revenus 2010 (+25% a taux de change constant) :

e Le lancement de la nouvelle gamme de kits BCR-ABL IS MMR est une réussite : la contribution
de ce bio-marqueur aux revenus de la Société passe de 18% en 2010 a 24% en 2011 (a taux
de change constant). Ce kit de diagnostic permet d’étalonner les résultats des tests BCR-ABL
sur I’échelle internationale et représente a ce titre un progrés majeur dans la prise en charge
des patients souffrant d’'une leucémie myéloide chronique. La nécessité de standardiser les
outils de diagnostic moléculaire s’inscrit dans le contexte général de [I'accréditation des
laboratoires au niveau européen et permet de garantir des résultats cohérents, quels que
soient les centres ou sont traités et suivis les patients.

e Le bio-marqueur JAK2 V617F reste le produit phare de la Société et représente 55% des
ventes (produits et licences) a fin décembre 2011.

Le marché américain demeure le plus dynamique pour la vente de kits diagnostiques en enregistrant
une hausse de 42% par rapport a I’exercice précédent. Les kits JAK2 V617F ont progressé de 22% et
les kits BCR-ABL de 89%, ce qui s’explique par le trés bon accueil que les centres américains ont
réservé aux nouveaux kits BCR-ABL IS MMR.

En Europe et dans le reste du monde, la croissance des ventes de kits BCR-ABL s’établit & +42%, ce
qui représente également une belle réussite.
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Revenus de sous-licences JAK2 V617F
Ces revenus ont, quant a eux, connu une baisse de 11 % en comparaison avec I'année 2010.

Cette diminution est liée a I'effet des revenus non récurrents enregistrés en 2010 suite au reglement
du litige avec la Société BRL et a la signature de nouveaux accords de sous-licences qui ont généré des
produits de royalties correspondant aux périodes antérieures a I'accord (les « look-back » royalties). Si
on neutralise I'impact de ces produits non récurrents, le chiffre d’affaires généré par les licences a
augmenté de +8% par rapport a I'exercice 2010.

Il faut également noter que, corrigé de cet impact, I’évolution du chiffre d’affaires total (produits et
licences) de I'année 2011 par rapport a I'exercice précédent s’établirait a +19% au lieu de +14%.

Expansion de I'activité a I'international

Au plan géographique, et conformément aux anticipations, la Société accélére son déploiement a
I'International au-dela des zones Europe et Etats-Unis. Les ventes de produits IPSOGEN en Asie, au
Moyen-Orient, en Amérique du Sud, en Océanie et en Afrique enregistrent en effet une progression de
+59%. Les meilleures performances sont enregistrées au Moyen-Orient et en Asie.

L’Amérique du Nord reste la premieére zone géographique en termes de contribution au chiffre
d’affaires Groupe, totalisant 48% des revenus de la Société a fin 2011.

L’acquisition de la Société par le groupe QIAGEN, intervenue en juillet 2011, devrait permettre un
développement commercial accéléré des produits IPSOGEN, notamment dans les zones tres
dynamiques du Moyen-Orient et de I’Asie ou le groupe QIAGEN est présent.

Conséquences de l'intégration dans le groupe QIAGEN

Le développement commercial et le renforcement de la dynamique des ventes sont la priorité numéro
un sur tout le globe.

Afin de diminuer les frais généraux, la filiale américaine d’IPSOGEN, qui est avant tout une filiale
commerciale, sera rapatriée dans une structure de QIAGEN US au cours de I'année. Il n’y aura aucun
impact sur les relations avec les clients américains d'IPSOGEN, ces derniers étant en contact avec les
commerciaux qui sont et restent sur le terrain.

Le site de Marseille, Siege Social de la Société IPSOGEN, est quant a lui confirmé dans son rble de
centre d’Excellence au service de la médecine personnalisée ou est gérée la recherche proactive de
nouveaux bio-marqueurs pouvant amener au développement de tests diagnostiques innovants.
L’acquisition récente par IPSOGEN des droits exclusifs et mondiaux auprés de PGDx sur deux nouveaux
bio-marqueurs illustre la dynamique de la Société dans ce domaine. Les mutations des genes IDH1 et
IDH2 concernées par cet accord ont un role clef dans le cancer du cerveau, la leucémie aigué myéloide
et d’autres cancers (cf. communiqué de presse du 10 janvier).

L’activité cancer du sein

IPSOGEN a enregistré en 2011 des revenus peu significatifs dans I'indication cancer du sein, dans le
cadre de son contrat avec I'Institut Jules Bordet, mis en place en fin d’année 2010.

La Société va se concentrer dans cette indication en 2012 sur des études permettant de renforcer la
valeur pronostique et la valeur prédictive de son test de Grade Génomique.
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Compte tenu des délais enregistrés pour la signature d’'un partenariat aux Etats-Unis et de la
fermeture des locaux de la filiale de Stamford, la Société a procédé a la dépréciation d’'un certain
nombre d’actifs liés au cancer du sein sur le marché américain. Les actifs concernés sont notamment
les investissements qui avaient été mis en ceuvre pour le développement d’'un laboratoire CLIA a
Stamford ainsi que les actifs liés au développement du test de Grade Génomique dans un format
adapté au marché américain.

Vincent Fert, Directeur Général d'IPSOGEN, conclut : « I'année 2011 a été extremement importante
pour IPSOGEN avec la prise de participation majoritaire de QIAGEN. Plus de 10 ans aprés l'initiation de
notre projet, nous démontrons que la médecine personnalisée, qui était un concept scientifique
prometteur, est devenue une réalité industrielle. En nous intéressant a des pathologies de niche
comme les leucémies, nous avons construit une offre unique et compétitive permettant de mieux
adapter les traitements aux patients. La croissance de notre chiffre d‘affaires I'atteste, cette année
encore. Nos développements dans les tumeurs solides devraient permettre d’offrir de nouveaux tests
essentiels a la communauté médicale et aux patients. »

A propos d’IPSOGEN

« Profiler » des cancers, IPSOGEN développe et commercialise des tests de diagnostic moléculaire qui permettent
de cartographier les maladies pour guider la décision des cliniciens et de leurs patients tout au long de leur parcours
thérapeutique. Avec déja plus de 80 références produits utilisées en routine dans le monde pour le diagnostic, le
pronostic et le suivi de milliers de patients atteints de leucémie, IPSOGEN est également engagée dans le domaine
du cancer du sein avec pour objectif de fournir des informations diagnostiques encore inaccessibles.

IPSOGEN est, depuis juillet 2011, une filiale du groupe QIAGEN.
Au 31 décembre 2011, IPSOGEN employait 72 personnes. Son sieége social est a Marseille (France).

Pour en savoir plus, visitez www.ipsogen.com.
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