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Alencon le 18 septembre 2019

Pour ses 100 ans, le Groupe Maisons France Confort devient HEXAOM

RESULTATS DU 1ER SEMESTRE 2019 IMPACTES TEMPORAIREMENT PAR
DES COUTS EXCEPTIONNELS & LA MONTEE EN PUISSANCE DE
L’ACTIVITE RENOVATION
FORTE PROGRESSION DES PRISES DE COMMANDES
CROISSANCE SOUTENUE ATTENDUE EN 2020

Le Conseil d'Administration de HEXAOM, réuni le 18 septembre, a arrété les comptes du 1° semestre 2019. Ces comptes
consolidés ont fait I'objet d'un examen par les Commissaires aux Comptes.

1¢" semestre

Consolidés (M€) 1 1 |
2018

Chiffre d’affaires 418,0 410,7 +1,8%
Résultat opérationnel 10,4 19,1 -45,6%
Marge opérationnelle 2,5% 4,7% -
Résultat financier - - -
Résultat net 7,0 13,0 -46,2%
Marge nette 1,7% 3.2% -

Un premier semestre non représentatif marqué par des éléments exceptionnels

Au premier semestre 2019, le Groupe HEXAOM enregistre un chiffre d’affaires de 418,0 M€
en hausse de 1,8% par rapport a la méme période de 2018. L’activité Construction de Maisons
Individuelles, a 359,1 M€, est stable en cohérence avec I'évolution des prises de commandes
enregistrées sur I'exercice 2018. L'activité Rénovation a 56,9 M€ est en hausse de 14,2% sur
le semestre, portée par la dynamique du segment B2B, dont les prises de commandes avaient
plus que doublé en 2018.

Le résultat opérationnel de la période s’établit a 10,4 M€ contre 19,1 M€ 'an dernier. Cette
baisse s'explique principalement par des éléments exceptionnels et des colts de
structuration nécessaires au développement de la croissance de I'activité Rénovation :

- des frais en progression de 3,8 M€ dans l'activité Construction de Maisons, dont
2,0 M€ de charges exceptionnelles notamment liées aux 100 ans du Groupe et au
changement de nom,

- le démarrage de l'activité Promotion qui génerera ses premiers chiffres d’affaires en
2020 pése a hauteur de 0,8 M€ sur la rentabilité opérationnelle,

- des décalages de production dans I'activité Rénovation B2B conjugués a un effet de
saisonnalité classique (production nettement plus élevée au 2°Me semestre) et une
activité B2C en deca des attentes sur le semestre alors méme que toutes les entités
sont en phase de structuration. Au global, l'activité Rénovation affiche un résultat
opérationnel de -3,5 M€ contre -1,4 M€ au premier semestre 2018.

Au 30 juin 2019, hors impact IFRS 16, la structure financiere du Groupe HEXAOM reste tres
solide avec des capitaux propres part du Groupe qui sélévent a 179,9 M€, une trésorerie
active de 102,3 M€ et un endettement de 64,9 M€. La trésorerie nette d’endettement s’établit
ainsi a 37,4 M€ contre 30,8 M€ au 30 juin 2018.
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Dynamique commerciale soutenue dans toutes les activités

Les ventes de Maisons Individuelles poursuivent leur rebond, tandis que le Groupe
continue de largement surperformer le marché (de I'ordre de +6 points en comparaison avec
'indicateur Markémeétron). Au 31 aolt 2019, le Groupe enregistre 5 066 ventes, représentant
un chiffre d’affaires de 609,8 M€. Les prises de commandes brutes s’inscrivent en hausse de
10,4% en volume et de 12,2% en valeur par rapport au 31 aolt 2018 avec un record de vente
en juin 2019 (814 maisons vendues). Le Groupe poursuit sa montée en gamme avec un prix
moyen de vente HT a 120,4 K€, qui progresse de 1,6% par rapport a I'an dernier. Ces bonnes
performances commerciales bénéficient a la fois de la dynamique marketing mise en ceuvre
pour les 100 ans du Groupe mais également de la motivation renforcée des collaborateurs
qui fait suite aux événements internes mis en place pour féter 'anniversaire du Groupe.

A fin aolt 2019, les prises de commandes de l'activité Rénovation B2C s’établissent a
321 M€ en repli de 10,7%, avec un effet de base défavorable lié¢ a la signature en juin 2018
d'une affaire d'un montant particulierement élevé (3 M€). ILLICO TRAVAUX compte
désormais 72 franchisés (65 en n-1) et réalise de bonnes performances commerciales tandis
que CAMIF HABITAT, encore en structuration, devrait enregistrer un rebond dans les mois a
venir.

Dans le domaine de la Rénovation B2B, les ventes au 31 aolt 2019 sont soutenues et
progressent de 30,5 % a 79,5 M€ contre 60,9 M€ a la méme période de 2018. La fin d’année
devrait confirmer cette tendance.

Enfin, 'activité Promotion lancée il y a un an connait un démarrage conforme aux objectifs
fixés. A ce jour, HIBANA a d'ores et déja en portefeuille la construction de plus de 300
logements pour un chiffre d’affaires potentiel de 96 M€,

Confirmation des objectifs de croissance 2019 et tendances favorables assurées pour 2020

Pour I'ensemble de I'exercice 2019, le Groupe HEXAOM, qui bénéficie d'un solide carnet de
commandes et d’une bonne visibilité, anticipe une nouvelle progression de son activité
Construction de Maisons Individuelles et Rénovation. La rentabilité du Groupe devrait
fortement s’'améliorer sur le 22™e semestre par I'effet conjugué de la disparition des colts non
récurrents liés a la célébration des 100 ans et d’'une amélioration tres nette de la rentabilité
opérationnelle dans la Rénovation B2B.

Pour I'exercice 2020, le Groupe dispose a ce jour d’'une bonne visibilité avec des carnets de
commandes Construction de Maisons Individuelles et Rénovation trés bien orientés. De plus,
il bénéficiera des I'an prochain de l'effet de levier de Il'activité Promotion sur le chiffre
d’'affaires et la rentabilité du Groupe.

Fort de solides fondamentaux, le Groupe HEXAOM poursuit sa stratégie de développement
et reste attentif a toutes opérations de croissance externe pouvant lui permettre d’asseoir
son positionnement de généraliste de I'habitat. Des opportunités de croissances externes
sont a I'étude et pourraient se concrétiser dans les mois qui viennent.

Réunion de présentation des résultats semestriels 2019, 19 septembre 2019 a 10h00 au
Centre de conférences Edouard VI, square Edouard VII, Paris 9¢me

Prochain communiqué : Chiffre d’affaires du 3®™¢ trimestre 2019, le 5 novembre 2019 aprés
bourse
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A PROPOS DU GROUPE

Depuis 1919, cing générations d’'une méme famille se sont succédées a la direction d’'HEXAOM, un Groupe qui
anime et fédere un écosystéme de 40 marqgues et filiales aux expertises complémentaires. Une histoire
entrepreneuriale et familiale unigue marquée par sa stabilité dans un secteur d’activité caractérisé par sa
complexité.

Le Groupe, leader sur les marchés de la construction, de la rénovation de maisons et de I'accession en France,
comptea ce jour plus de 9 500 clients par an,plus de 100 000 maisons construites, plus de

75 000 rénovations, plus de 2 000 collaborateurs et un chiffre d’affaires de 804 millions d’Euros en 2018.

Le titre HEXAOM est éligible au PEA-PME.
HEXAOM est cotée sur Euronext Paris - Compartiment B.
Code ISIN : FR 0004159473 - Indices : CAC® Small, CAC* Mid & Small, CAC* All-Tradable, CAC* All-Share
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GLOSSAIRE :

Prises de commandes brutes : un contrat est enregistré dans les prises de commandes brutes deés lors
gu’il est signé par le client et accepté par nos services « administration des ventes » (contréle
administratif des piéces et validité du plan de financement du dossier, retour de I'enguéte terrain,
vérification et acceptation du prix de vente). Le montant enregistré correspond au chiffre d’affaires
hors taxe a réaliser sur ce contrat.

Carnet de commandes : comprend les prises de commandes enregistrées non annulées et non
transférées en chantier en cours.

Chantier en cours : comprend les commandes dont les conditions suspensives pour démarrer le
chantier sont réunies (permis de construire et financement client obtenus, client propriétaire du terrain)
et non réceptionnées (livrées) par le client.

Evolution du chiffre d’affaires a périmeétre constant : évolution du chiffre d’affaires des périodes a
comparer, recalculé de la facon suivante :
- en cas d’acquisition, est deduit de la période en cours le chiffre d’affaires de la société acquise qui
n'a pas de correspondance dans la période de comparaison,
- en cas de cession, est déduit de la période de comparaison le chiffre d’affaires de la société cédée
qui n'a pas de correspondance dans la période en cours.

B2B (business to business) : décrit les activités d'échanges entre les entreprises.
B2C (business to consumer) : décrit les activités d'échanges avec les particuliers.

Marge nette sur colts variable : correspond a la différence entre le chiffre d'affaires dégagé par les
contrats et les colts directement rattachables a ces contrats (colts de construction, commissions
vendeurs ou agents, taxes, assurances ...).

Trésorerie active : comprend les fonds en caisse et les dépodts a vue.
Endettement : comprend I'ensemble des dettes financieres courantes et non courantes.

Trésorerie nette d’endettement : correspond a la trésorerie active diminuée de I'endettement.,


https://www.hexaom.fr/?utm_source=signature&utm_medium=mail&utm_campaign=collaborateurs
https://www.facebook.com/GroupeHexaom/?modal=admin_todo_tour
https://www.instagram.com/groupe_hexaom/
https://www.linkedin.com/company/19104481/admin/
https://twitter.com/Groupe_HEXAOM
https://www.youtube.com/channel/UC9jqr5qOjhky8nTLwAPs4PA
mailto:pvandromme@hexaom.fr
mailto:finances@hexaom.fr

