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Comment fonctionnent les finances 

• Nous gérons nos adhésions par le biais de Hello Asso qui 
est une plateforme pour les associations en France.  Ils ne 
facturent pas, mais vous demandent de payer des frais. Les 
sommes versées par leur intermédiaire peuvent recevoir un 
reçu et sont ensuite envoyées à la fin du mois (ou sur 
demande sur notre compte bancaire)  
Grâce à Hello Asso, nous pouvons faire des campagnes, du 
financement participatif   

• Nous n'avons pas de carte de crédit donc Zoom et la 
plateforme sont remboursés à Kathleen dont la carte de 
crédit les paie.  

• Nous avons un compte bancaire, la trésorière, Nawo 
Crawford, la secrétaire Marti Demetrion et la présidente 
Kathleen Dameron sont responsables du compte.  

• Nous avons un compte PayPal 
« sistahcircleparis@gmail.com ». 

Nos revenus et dépenses globalement 

Sistah Circle Paris a tiré des revenus de ses adhésions et des 
ateliers qu'il a donnés.  

En 2023, nous n'avons pas organisé d'ateliers. Notre seul revenu 
était l'adhésion.  

Nos frais : compte bancaire, assurance, une plateforme, un zoom 
et parfois un stagiaire/personne ressource pour effectuer des 
tâches telles que l'agencement, la gestion/conception de la 
plateforme.  Nous faisons parfois des dons à d'autres organismes 
de bienfaisance.  
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AUJOURD'HUI à la date de l’assemblée générale, nous avons 
43 membres et 1 478,99 euros en banque.  

 

L'année dernière, nous avions 23 membres payants.  

 

Au début de l'année 2023, nous avions sur notre compte bancaire  

 2 717,68 

 

Le 31 mai à la fin de notre exercice 2024, nous comptions 546,59 

 

Nos dépenses 

• Assurance MAIF - 170,38 par an  

• Assurance MACIF pour notre adresse 271 rue St Denis -147,41 

• ZOOM RÉSEAU 179,88 

• Plateforme Mighty Networks 1 000 euros par an 

• Le compte bancaire coûte 7 euros par mois soit 84 euros par an.  

Discussion à avoir : 

1) Nous utilisons Mighty Network pour les ateliers de guérison du racisme que nous 
avons organisés et pour un défi en ligne de 30 jours sur la vie des Noirs en France.  
DECISION :  ne pas continuer l’abonnement. 
Que faisons-nous maintenant ?  Plus d'ateliers et de défis pour générer des 
revenus afin de couvrir les coûts qui sont la plateforme et un stagiaire/personne-
ressource. DECISION : à revoir l’année prochaine.  

2) Devrions-nous générer des revenus par d'autres sources ? DECISION : à revoir 
l’année prochaine. 

3) Recueillons-nous des fonds pour une cause caritative ?  Lequel et qui le fera. 
DECISION : à revoir l’année prochaine. 
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